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年度营业额是酒店经营状况的重要指标，反映了酒店一年的

总收入。

总结词

年度营业额是指酒店在一年内通过客房、餐饮、会议、娱乐

等业务所获得的总收入。这一指标是衡量酒店经济效益和经

营状况的关键数据，也是酒店管理层制定经营策略和预算计

划的重要依据。

详细描述

年度营业额



总结词
入住率统计反映了酒店在一年内客房的出租率，是衡量酒店市场竞争力的重要指

标。

详细描述

入住率是指酒店在一定时间内客房出租的百分比，通常以一年为统计周期。入住

率越高，说明酒店的市场竞争力越强，经营状况越好。入住率统计可以帮助酒店

管理层了解市场需求和竞争状况，从而制定合理的营销策略和价格策略。

入住率统计



平均房价反映了酒店客房的平均销售价格，是酒店盈利能力的体现。

总结词

平均房价是指酒店在一定时间内所有客房销售价格的平均值。平均房价越高，说明酒店客房的盈利能力越强，但

也需要注意市场需求和竞争状况对房价的影响。酒店管理层可以通过提高服务品质、改善设施条件等方式提高平

均房价，从而提高酒店的盈利能力。

详细描述

平均房价
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