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1、 背景和项目简述

随着国家的发展，我国即将进入老龄化时代。由下图可以看出：从
2000以来，我国老龄化的人口数呈上浮式逐渐增加，预计到 年会
越来越高，甚至可能随着时间的推移，半失能老人或着失能老人的人
口数也会越来越多，这主要是由于人口结构的变化和社会经济的发展
所影响。虽然人们的生育意愿下降，导致出生人口数量减少，但是医
疗设施的进步和生活水平的改善延长了人们的寿命，这导致老年人口
的比例不断上升

我国综合实力在不断增强，与之对应的是人民群众的生活水平和道德
水准也在提高，为推进福利社会化，增强人民幸福感奠定了良好的基
础。人口进入老年化，必将伴随着劳动力供应不足，医疗服务增多和
社会福利负担压力。养老问题也势必成为当前社会关注的热点问题之
一。在这样的背景下，我们将以老龄化服务为切入点，推出 老龄化服
务创业项目
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二、市场分析

1.当前形势

目前，由于医疗设施的日益完善、社会对老年人口的福利和优待，人们的生命周期普遍变

长。老年人口逐年上升，养老服务已成为一个巨大的、有长远发展的市场

首先，老年人口的增加将进一步加重社会养老压力。我国的养老体系并不完善，老年人口

的增加将会对社会养老保障体系产生巨大压力

其次，老年人口的增加也会对医疗保健产生影响。随着年龄的增长，老年人的身体健康状

况也会逐渐恶化，需要更多的医疗资源和服务。这对我国的医疗保健体系也将产生巨大的

挑战。我国老年人口已达3亿人，老年人口比例已经超过16%，预计到2035年，老年人口比

例将达到31.1%。因此，养老院必将成为老年人考虑养老的方向之一，有很大的市场空间

难点分析



二、市场分析

创办养老院面对市场可能会遇到以下难点

1.竞争激烈:养老行业市场竞争日益激烈，当今社会已经存在许多其他养老院和养老服务

提供者。我们创办的养老院需要与现有机构竞争，所以一定要有亮点，吸引并留住老年人

和其家庭的选择与关注

2.市场需求变化:随着时间的推移，老年人的需求也会发生变化。我们创办的养老院也要

适应市场变化，并提供符合老年人当下和未来需求的服务和设施

3.价格竞争压力:老年人和家庭在选择养老院时往往会考虑价格因素。我们创办的养老院

需要在提供高质量服务的同时，也要与竞争对手保持合理的价格竞争力

4.品牌知名度建立:我们创办的养老院首先要有口碑，其次要有知名度，这样才会有更多

的老人和家庭选择我们的养老院。我们可以选择值得信赖的品牌与之合作打开知名度，让

我们的养老院更具有知名度优势



二、市场分析

5.法律与监管要求:养老院需要遵守相关法律法规和监管要求，如环境卫生、建筑安全、

员工持证从业等。确保合规性可能会带来额外的挑战和成本

以上是一些创办养老院面临的市场难点，但随着中国老龄化进程不断推进，养老产业将面

临巨大的市场机遇。充分了解市场需求、灵活应对市场变化和持续提高服务质量是成功创

办养老院的关键要素
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三、竞争优势分析

目前中老年人的数量大幅度上升，其中半失能的老年人占了大约三分之一。而半失能长者

的需求也主要分为三大块:基本生活保障、医疗保健、寂寞排解

1.基本生活保障

①养老院基本设施、装备的配备应满足老年人生活起居、卫生保健、康复训练、文化娱乐、

精神慰藉和临终关怀的需要。并且基本设施也方便老年人使用

②根据老年人的实际需要,配备居室设施,应配设:单人床、床头柜、衣柜、毛巾架、电视

机、褥子、薄被、厚被、毛巾被、床单、被罩、枕芯、枕套、枕巾、便盆、尿壶、废纸桶、

床头灯、床尾牌等

③卫生间应配备坐便器、坐便器扶手、安装在墙上的尿池、卫生纸、卫生纸专用夹、废纸

桶、淋浴器、抽气扇等
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