
2024 年房地产经纪协理之房地产经纪操作实务自我

提分评估(附答案) 

单选题（共 45 题） 

1、个人住房贷款按贷款性质分为（  ）。 

A.一手房贷款和二手房贷款 

B.首套贷和二套贷 

C.住房公积金贷款、商业贷款和组合贷款 

D.抵押贷款、信用贷款、质押贷款 

【答案】 C 

 

2、下列关于订金的描述中，正确的是（  ）。 

A.订金是一个规范的法律概念 

B.如果交易不能达成，订金一般只需退还部分 

C.订金具有担保性 

D.订金是为了表达订立合同的诚意而支付给卖方或出租方的钱款 

【答案】 D 

 

3、房地产经纪公司与委托人签订房地产经纪服务合同时，不正确的做法应为

（  ）。 

A.核实委托人身份 

B.书面告知委托人有关事项 

C.承诺一个月内实现成交 

D.洽谈服务项目 

【答案】 C 



 

4、房地产市场一般具有（  ）的特征。 

A.完全垄断 

B.垄断竞争 

C.完全竞争 

D.寡头垄断 

【答案】 B 

 

5、经纪门店作为发布房源信息的重要渠道，其劣势为（  ）。 

A.发布速度慢 

B.发布成本高 

C.信息量小 

D.受到时间限制 

【答案】 C 

 

6、房地产交易信息不包括（  ）。 

A.房源信息 

B.客源信息 

C.房地产经纪机构的信息 

D.房地产价格信息 

【答案】 C 

 

7、下列各项中，不属于商品房项目中的物业管理情况的是（  ）。 

A.前期物业管理 



B.当前物业管理公司名称 

C.管理规约的情况 

D.物业管理的收费情况 

【答案】 B 

 

8、楼宇智能化系统主要由通信自动化、建筑设备电动化和（  ）组成。 

A.办公自动化 

B.设备自动化 

C.消防自动化 

D.综合布线 

【答案】 A 

 

9、存量房房源和新建商品房房源共有的信息发布渠道是（  ）。 

A.互联网 

B.经纪门店 

C.户外广告 

D.宣传单 

【答案】 A 

 

10、下列属于房屋物业管理状况查看内容的是（  ）。 

A.物业权属 

B.地段等级 

C.装修情况 

D.物业服务项目 



【答案】 D 

 

11、胡某、李某、陈某三人拟共同发起设立一家“A 房地产经纪公司”（以下

简称“A公司”）。胡某、李某具有房地产经纪人执业资格，陈某仅具有房地

产经纪人协理资格。A公司成立后，聘请了房地产经纪人崔某、经纪人协理王

某担任写字楼经纪部负责人。一天，王某接待一位客户朱某，朱某委托 A公司

代理销售其拥有的一间办公用房，A公司与朱某签订了房地产经纪合同。王某

在对该物业的权属状况进行调查时，发现该物业在 2年前已由朱某出租给刘

某，租赁合同约定的租期为 20 年。 

A.A 公司 

B.王某个人 

C.崔某 

D.朱某 

【答案】 A 

 

12、卖方对市场信息了解程度变化或出售（租）心态发生变化，会直接导致房

源价格发生变化。这体现出房源的（  ）。 

A.物理属性 

B.法律属性 

C.心理属性 

D.市场属性 

【答案】 C 

 

13、房地产经纪人员从事经纪活动的最终成果体现在（  ）。 

A.与委托方签订房地产经纪服务合同 

B.带领客户查看房源 

C.给业主介绍客源 



D.促成交易双方签订房地产交易合同 

【答案】 D 

 

14、下列关于带领客户实地看房过程中的要求，正确的是（  ）。 

A.带领客户实地看房，可能要先走一段路；在路上，房地产经纪人员应该就客

户问题而答，尽量少说话 

B.提醒客户在看房进行的差不多时可以与业主直接谈价格，有利于进行协商 

C.看房时若要乘电梯，则不论进出，都让客户先行，避免客户被电梯夹住 

D.进入带看房屋向客户介绍房地产时，对于优点，需要重点说明；对于缺点，

要尽量避忌 

【答案】 C 

 

15、买方市场中决定房地产经纪机构核心竞争力的要素是（  ）。 

A.房源信息 

B.客源信息 

C.市场信息 

D.价格信息 

【答案】 B 

 

16、下列合同中，不可变更或者撤销的是（  ）。 

A.因重大误解订立的合同 

B.订立合同时显失公平的合同 

C.一方以欺诈、胁迫的手段订立的合同 

D.双方自愿签订的合同 

【答案】 D 



 

17、房屋租赁合同订立后（  ）天内，房屋租赁当事人应当到租赁房屋所在

地相关部门办理备案。 

A.20 

B.30 

C.40 

D.60 

【答案】 B 

 

18、房地产经纪机构和委托人在履行经纪服务合同过程中发生争议的，可以通

过（  ）解决。 

A.协商 

B.调解 

C.诉讼 

D.仲裁 

【答案】 C 

 

19、下列关于带领客户实地看房过程中的要求，正确的是（  ）。 

A.带领客户实地看房，可能要先走一段路；在路上，房地产经纪人员应该就客

户问题而答，尽量少说话 

B.提醒客户在看房进行的差不多时可以与业主直接谈价格，有利于进行协商 

C.看房时若要乘电梯，则不论进出，都让客户先行，避免客户被电梯夹住 

D.进入带看房屋向客户介绍房地产时，对于优点，需要重点说明；对于缺点，

要尽量避忌 

【答案】 C 



 

20、下列房屋可以出租的是（  ）。 

A.保障性住房 

B.共有权人同意出租的房屋 

C.违法建筑 

D.地下储藏室 

【答案】 B 

 

21、（  ）是保障买卖合同顺利签订的基础。 

A.做好买卖合同签订前的准备工作 

B.签约材料准备 

C.买卖合同的拟定 

D.买卖合同风险防范 

【答案】 A 

 

22、买卖双方选择自行交割房地产交易资金，其操作流程一般不包括

（  ）。 

A.买卖双方签订存量房买卖合同 

B.买方按合同约定的时间和方式支付定金或首付款至卖方指定账户 

C.买方或房地产经纪机构支付剩余大部分或全部购房款给卖方 

D.买卖双方办理缴税及转移登记手续，买方取得不动产权证 

【答案】 C 

 

23、砖木结构的住宅楼一般在（  ）层以下。 



A.3 

B.10 

C.15 

D.20 

【答案】 A 

 

24、房地产买卖过程中，房地产损毁的风险，在交房之前由（  ）承担。 

A.买受人 

B.出卖人 

C.房地产经纪人员 

D.房地产经纪机构 

【答案】 B 

 

25、房地产经纪服务基本完成的标志是（  ）。 

A.支付定金 

B.签订房地产交易合同 

C.完成房屋产权转移登记手续 

D.完成房屋的交接工作 

【答案】 B 

 

26、根据《合同法》，租赁期限不得超过（  ）年。 

A.10 

B.15 

C.20 



D.30 

【答案】 C 

 

27、经纪人带领客户实地看房前的铺垫工作不包括（  ）。 

A.事先熟悉带看的路线 

B.允许客户与业主在看房时直接谈价格 

C.带齐物品 

D.了解交易背景 

【答案】 B 

 

28、下列属于房屋物业管理状况查看内容的是（  ）。 

A.物业权属 

B.地段等级 

C.装修情况 

D.物业服务项目 

【答案】 D 

 

29、在存量房租赁居间业务中，房地产经纪人员服务的对象是（  ）。 

A.承租方 

B.第三方 

C.出租方 

D.承租方和出租方 

【答案】 D 

 



30、在商品房交易过程中，预售的项目是（  ），需要签订商品房买卖（预

售）合同。 

A.未开始修建的 

B.已经竣工并通过验收的 

C.未通过竣工验收的 

D.开始修建还未竣工的 

【答案】 C 

 

31、下列关于订金的描述中，正确的是（  ）。 

A.订金是一个规范的法律概念 

B.如果交易不能达成，订金一般只需退还部分 

C.订金具有担保性 

D.订金是为了表达订立合同的诚意而支付给卖方或出租方的钱款 

【答案】 D 

 

32、下列各项中，属于目前最常用的收集房源信息的方式的是（  ）。 

A.媒体获取 

B.门店接待 

C.住宅小区获得 

D.联系有关单位 

【答案】 B 

 

33、房屋买卖的房屋状况说明书的内容不包括（  ）。 

A.房屋基本状况 
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