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询价概述



• 询价定义：询价是一个过程，通过向潜在供应商询问产品或服
务的价格和条件，以评估和比较供应商的报价和满足采购需求
的能力。

询价定义



通过询价，企业可以了解
不同供应商提供的价格和
条件，从而评估成本和效
益，为决策提供依据。

成本效益分析 供应商比较 谈判基础

询价过程是评估和比较不
同供应商能力和竞争力的
机会，有助于选择更合适
的供应商。

询价可以作为与供应商谈
判的基础，有助于在价格、
交货期、质量等方面获得
更好的条件。
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询价的重要性



选择供应商
根据评估结果，选择最符合需
求的供应商，进行后续谈判和
合作。

评估报价
分析不同供应商的报价，比较
其价格、质量、交货期等条件。

收集报价
向潜在供应商收集报价，包括
价格、交货期、付款方式等。

确定需求
明确所需产品或服务的规格、
质量要求、数量等，以便向供
应商提供详细信息。

发布询价信息
通过适当渠道发布询价信息，
邀请潜在供应商参与报价。

询价流程
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供应商开发概述
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