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创业是指个人或团队通过发现和

抓住商业机会，创造新的价值并

实现自身价值增长的过程。

创业的定义

创业具有创新性、风险性、收益

不确定性、资源依赖性等特征。

创业的特点

创业的定义与特点



创业能够为社会创造更多
的就业机会，缓解就业压
力。

创造就业机会 促进经济增长 提高个人能力

创业活动能够推动创新和
经济增长，增加社会财富。

创业过程中需要不断学习
和提升自身能力，有助于
个人成长和发展。

030201

创业的重要性与意义



创业的种类与方式

个人或团队独立发现和

抓住商业机会，自主开

展经营活动。

加盟已有品牌或连锁经

营模式，获得品牌使用

权和经营指导。

利用互联网平台开展商

业活动，如电商、自媒

体等。

依托科技创新开展商业

活动，如生物科技、人

工智能等。

自主创业 连锁加盟 网络创业 创新科技创业



创业前的准备
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研究目标市场的需求、规
模和趋势，了解潜在客户
的特点和需求。

确定目标市场

了解竞争对手的产品、服
务、价格和市场占有率，
找出竞争优势和差异化点。

分析竞争对手

根据市场调研结果，评估
进入市场的可行性，预测
潜在的市场份额和盈利能
力。

评估市场机会

市场调研与分析



    

创业计划的制定

确定商业模式

根据市场调研和分析，选择适合的商

业模式，包括产品或服务的定位、定

价策略和销售渠道。

制定目标与战略

设定明确的短期和长期目标，制定实

现这些目标的战略和计划。

预测财务状况

预测企业的财务状况，包括收入、成

本、利润和现金流等，制定财务计划

和预算。



根据业务需要，选择具备相关技
能和经验的团队成员。

确定团队成员
合理分工，明确团队成员的职责和
角色，建立有效的协作机制。

分工与协作

为团队成员提供必要的培训和发展
机会，提升团队整体素质和能力。

培训与发展

创业团队的组建



融资方式选择

选择适合的融资方式，包括自筹
资金、天使投资、风险投资等，
并制定相应的融资计划。

预算与资金需求

根据业务计划和财务预测，制定
资金需求预算，明确资金用途和

时间节点。

谈判与协议签署

与潜在投资者进行融资谈判，达
成合作协议，签署相关合同和文

件。

创业资金的筹集



创业中的管理
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