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第1章 采购价格谈判专员竞
聘课件

 



引言

采购价格谈判专员在采购过程中起着至关重要的作用。他们

负责与供应商谈判以获取最优价格，确保采购流程合规和效

率。本课件旨在介绍采购价格谈判专员的职责、技能要求以

及竞聘过程中需要的知识和能力。



采购价格谈判专员的职责

获取最优价格

负责与供应商
谈判

合规和效率

确保采购流程

和计划

协助制定采购
策略

 

 



为什么需要采购价格谈判专员

 

降低采购成本01

03

和可靠性

确保采购质量

02

 

提高采购效率



熟悉市场行情

了解市场动态

分析供需关系

具备数据分析能力

运用数据支持决策

分析采购成本结构

 

 

采购价格谈判专员的技能要求

出色的谈判技巧

善于把握谈判节奏

善于应对各种谈判情况



采购价格谈判专
员的职责

采购价格谈判专员的职责包括与供应商谈

判、确保采购流程合规和协助制定采购策

略。他们在采购过程中扮演着至关重要的

角色，需要具备出色的谈判技巧、熟悉市

场行情和具备数据分析能力。

 



竞聘要求

和供应链管理

熟悉采购流程

和抗压能力

良好的团队合
作能力

如Excel、ERP系统

熟练使用办公
软件
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第2章 采购流程与价格谈判
策略

 



采购流程概述

确保采购目标明确

采购需求确认

选择合适的供应商

供应商筛选

达成双方满意的价

格

价格谈判

明确双方责任

合同签订与执
行



确定谈判策略

逐步退让法

博弈法

分析供应商实力和市
场趋势

了解对方，把握市场

 

 

价格谈判策略

制定谈判目标和底
线

明确目标，不断调整底线



实战案例分析

成功的价格谈判案例可以给我们提供宝贵

经验教训，我们需要从中总结成功之道，

并加以运用。此外，对供应商策略的应对

也是非常重要的，我们要具备丰富的应对

方案。

 



价格谈判中的关键因素

掌握市场行情

了解产品成本
和市场价格

通力合作

建立良好的供
应商关系

根据情况灵活调整

灵活运用不同
的谈判技巧

 

 



实战案例分享

如何应对供应商策

略

谈判技巧

谈判中的注意事项

经验总结

成功案例分享

案例分析

 

 



市场趋势分析

市场趋势的分析是价格谈判的关键，只有掌握了市场的走向，

才能更好地制定谈判策略和目标。在实战中，市场趋势的把

握往往决定了价格谈判的胜负。因此，及时了解市场动态是

非常重要的。
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第3章 采购价格谈判的风险
管理

 



风险识别与评估

在采购价格谈判中，识别和评估风险至关

重要。首先，需要分析可能面临的风险，

比如市场波动、供应商信用等。其次，要

评估这些风险对采购成本的影响，合理衡

量风险等级。最后，制定相应的风险应对

策略，降低风险带来的负面影响，确保谈

判顺利进行。

 



合同管理与风险控制

确保合同有效执行

重要条款的约
定与执行

降低合同风险

防范合同风险
的措施

处理供应商诚信问

题

如何应对供应
商的不诚信行

为

 

 



风险监控与应对

及时掌握风险动态

实施风险监控
措施

有效化解风险

及时应对潜在
风险事件

保障项目进展

确保采购项目
顺利实施
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