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我国储能装机规模增长较快。其中，抽

水蓄能占据主导地位，据国家能源局统计，

截至2022年末，除抽水蓄能外，包括锂离

子电池、飞轮等在内的新型储能的累计装

机规模达8.7GW，较2021年增长超110%。

从新型储能累计装机的技术类型来看，是

以锂离子电池储能为主，占比达到94.5%。

未来，新型储能产品将朝着更高能

量密度、更长寿命、更低成本的方向

发展，同时智能化、模块化也将成为

重要趋势。

市场趋势

市场现状
市场现状及趋势
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电力系统运营商

工商业用户

家庭用户

包括各级电网公司、

新能源发电公司为增强双

碳目标，以及为电力系统

提供调峰调频等辅助服务，

在储能领域作为主力投资

。

家庭储能系统是专门针对

于普通家庭用户一款全新产

品， 可以进一步优化家庭用

电计划， 有效降低家庭电费，

推动新能源智慧储能的推广

和构筑智能电网， 减少碳排

放量 。

用于削峰填谷、减少电力增容投资、提高供电可靠性等，同时降低用电

成本。 用于匹配电力生产和消纳、减轻电网压力等，在发电侧和用电侧都

有广泛应用前景

。

目标客户群体
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用于家庭备用电源、能源管理
、太阳能储能等，营销时需强
调其便捷性、安全性和经济性
。

家庭储能系统 智能充电设备

针对家庭电动车、智能家居
等设备的充电需求，营销时
应注重产品的智能化、充电
速度和兼容性。

0201

家庭场景营销需求
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用于平衡电网负荷、减少或延缓设备投资、缓解电
网阻塞，以及为电力系统提供调峰调频等辅助服务
。营销时应突出其稳定性、可靠性和经济性。

电网级储能系统

提供能源监测、分析和管理等功能，帮助企业实现
能源成本降低和效率提升。营销时应强调其专业性
、智能化和定制化能力。

能源管理系统

电网级场景营销需求
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