
2023 年-2024 年房地产经纪人之职业导论通关提分

题库及完整答案 

单选题（共 45 题） 

1、孙某、周某均为注册房地产经纪人，在A省共同发起设立甲房地产经纪公司

（以下简称甲公司）。周某此时在B省乙房地产经纪公司（以下简称乙公司）

从事房地产经纪活动。甲公司成立后，又聘请了注册房地产经纪人崔某、房地

产经纪人协理王某。在一次业务中，王某接待一位客户杨某，杨某委托甲公司

出售一套已购公有住房，并与甲公司签订了房地产经纪合同，崔某是该宗业务

的承办人。王某在协助崔某对该住房状况进行调查时，发现杨某的户口簿内有

杨某和其父亲老杨两人，房屋所有权证上的所有权人为老杨。杨某在老杨购买

该住房时已结婚，并与老杨居住在一起。调查还发现，老杨与其前妻韩某在半

年前离婚，韩某的户口已迁至娘家。 

A.韩某与老杨已离婚，无权获得售房款 

B.韩某虽然与老杨已离婚，但如果没有将户口迁出，则有权获得部分售房款 

C.韩某对该住房享有的权利，应以人民法院判决书或离婚协议为依据 

D.杨某出售该住房需要征得韩某的书面同意 

【答案】 C 

 

2、某房地产经纪机构将客户登记表按客户所属区域分类，同一区域类别中再按

收入高低排序。这种做法属于房地产经纪信息整理过程中（ ）环节的主要内

容。 

A.筛选 

B.编辑 

C.分类 

D.整序 

【答案】 D 

 

3、下列条款内容中，不属于房地产经纪服务合同基本内容的是（ ）。 

2023年-2024年房地产经纪人之职业导论通关提分题库及完整答案--第1页

2023年-2024年房地产经纪人之职业导论通关提分题库及完整答案--第1页



A.佣金标准 

B.服务事项和服务标准 

C.委托人的收入状况 

D.委托期限 

【答案】 C 

 

4、房地产经纪机构的人力资源管理符合房地产经纪行业管理中有关房地产经纪

专业人员职业资格登记管理的规定，体现了房地产经纪机构人力资源管理的

（ ）特点。 

A.人本性 

B.双赢性与互惠性 

C.战略性与全面性 

D.合法性 

【答案】 D 

 

5、下列各项中，不属于签订房地产经纪服务合同常见错误的是（  ）。 

A.证件信息填写有误 

B.合同服务内容未明确界定 

C.合同有效期限未标明 

D.格式合同空白处未留白 

【答案】 D 

 

6、关于新建商品房销售代理业务项目签约的表述中，错误的是（  ）。 

A.由直接操作项目的子公司或项目组与项目开发商进行谈判 

B.由直接操作项目的子公司或项目组起草代理合同文本 
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C.由专门负责法律事务的部门或人员对代理合同草案出具书面法律意见书 

D.由交易部门签署已与开发商达成一致的合同 

【答案】 D 

 

7、房地产经纪服务的市场立场是()。 

A.信用性 

B.服务性 

C.中介性 

D.专业性 

【答案】 C 

 

8、房地产经纪机构的组织形式中最新的一种形式为( )。 

A.事业部制 

B.直线-职能制 

C.分部制 

D.网络制 

【答案】 D 

 

9、部门经理岗位的直接上级是（ ）。 

A.总监 

B.副总经理 

C.分管副总经理 

D.总经理 

【答案】 C 
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10、在接受房地产出售业务委托时，房地产经纪人应当书面告知委托人

(  )。 

A.房地产抵押贷款流程 

B.房地产估价流程 

C.房地产交易流程 

D.房地产登记流程 

【答案】 C 

 

11、售楼处的房地产经纪人员因客户不满意其推荐的房源，而向客户推荐朋友

公司所代理楼盘的行为（  ）。 

A.不符合房地产经纪管理规定 

B.能提高房地产经纪人员收入，符合行业惯例 

C.不符合售楼处地产经纪人员的岗位职责要求 

D.是为顾客着想，值得提倡 

【答案】 C 

 

12、房地产经纪活动中（ ）的知识可以通过调查或客户访谈获得，如访问对象

房屋的租户。 

A.程序性 

B.体验性 

C.实践性 

D.全面性 

【答案】 B 
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13、房地产经纪行业管理的目的是在于规范房地产经纪活动，并协调房地产活

动中所涉及的()之间的关系。 

A.房地产经纪机构和房地产经纪人员二者 

B.房地产经纪机构和房地产经纪活动服务对象二者 

C.房地产经纪人员和房地产经纪活动服务对象二者 

D.房地产经纪机构、房地产经纪人员以及房地产经纪活动服务对象三者 

【答案】 D 

 

14、房地产经纪机构为房地产开发企业代理销售商品房的业务属于（ ）。

(2011 年真题) 

A.存量房经纪业务中的买方代理 

B.存量房经纪业务中的卖方代理 

C.新建商品房经纪业务中的买方代理 

D.新建商品房经纪业务中的卖方代理 

【答案】 D 

 

15、有关房地产代理活动，理解正确的是( )。 

A.经纪人只能以卖方的名义从事代理服务 

B.经纪人只能以买方的名义从事代理服务 

C.同时接受买卖双方的委托从事代理服务 

D.以买方还是卖方的名义从事代理服务须依据合同约定 

【答案】 D 

 

16、一般情况下，房地产经纪服务以（  ）为完成标志。 

A.收取佣金 
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B.达到约定的服务标准 

C.实地看房完成 

D.签订房地产交易合同 

【答案】 D 

 

17、增强员工上班时间和工作内容的( )，是阿姆斯特朗对人力资源管理体系的

目标作出的规定。 

A.灵活性 

B.强制性 

C.严谨性 

D.密集性 

【答案】 A 

 

18、张某为甲合伙制房地产经纪机构（以下称甲机构）的注册房地产经纪人。

王某因举家南迁将自己的住房委托甲机构销售。在甲机构授权下，张某与王某

签订了房地产经纪服务合同，合同约定甲机构为王某提供订立房地产交易合同

的机会和交易媒介服务，王某向甲机构支付佣金。张某接受业务后，便开始进

行相关信息的收集和整理工作，通过信息搜集迅速找到了合适的潜在购房者田

某。经张某撮合，王某和田某在较短的时间内就交易事项达成了共识，并签订

了房地产买卖合同。 

A.合伙人共同出资 

B.合伙人合伙经营 

C.合伙人共担风险 

D.合伙人原则上以家庭财产对合伙企业承担无限连带责任 

【答案】 D 
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19、廖某委托甲房地产经纪机构（以下称甲机构）寻找房源，并签订了房地产

经纪服务合同，后经甲机构介绍，廖某拟购买杨某的一处房产。在相关情况调

查中，甲机构发现该房产虽然登记在杨某名下，实际上为杨某与妻子朱某在婚

后共同购置。随后廖某与杨某签订了房屋买卖合同，并将定金 2万元交给杨

某，同时委托甲机构为其代办房地产登记。 

A.只要杨某个人签字同意出售该房产 

B.要求杨某提供朱某的身份证明文件 

C.只要朱某一人签字同意出售该房产 

D.要求杨某出示朱某同意并签字的出售该房产的书面材料 

【答案】 D 

 

20、新建商品房销售代理一般分为独家代理和（  ）两种方式。 

A.联合代理 

B.三方代理 

C.非独家代理 

D.两方代理 

【答案】 A 

 

21、房地产经纪人张某在售楼处接待了同行 5 人的一组客户，在很短的时间内

就准确了解了他们各自想要什么样的房子，并分别为他们做了推荐。这体现了

张某具有（ ）的职业技能。 

A.市场分析 

B.信息收集 

C.产品分析 

D.供需搭配 

【答案】 D 
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22、并不是所有的房地产经纪信息都需要共享，对于一些机密或具有( )的信

息，则应加以保密。 

A.排他性 

B.增值性 

C.价值性 

D.危害性 

【答案】 A 

 

23、在我国，房地产经纪机构所促成的交易主要是房地产（  ）。 

A.转让和抵押 

B.抵押和担保 

C.抵押和租赁 

D.转让和租赁 

【答案】 D 

 

24、房地产经纪信息的整理步骤的第三步是（  ）。 

A.鉴别 

B.筛选 

C.整序 

D.编辑 

【答案】 C 

 

25、 美国房地产经纪行业采取的行业管理模式是（  ）。 
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A.行政监管模式 

B.行业自律模式 

C.行政监管与行业自律结合模式 

D.以上皆否 

【答案】 C 

 

26、房地产经纪人执业资格证书自签发之日起超过( )年未进行初始注册的，应

当参加一次由中国房地产估价师与房地产经纪人学会或者其指定机构组织的房

地产经纪业务培训。 

A.1 

B.2 

C.3 

D.5 

【答案】 C 

 

27、房地产经纪机构执业的免责事由包括不可抗力等，不可抗力是指()。 

A.不能预见的客观情况 

B.不能避免的客观情况 

C.不能预见但也许可以克服的特殊情况 

D.不能预见、不能避免且不能克服的客观情况 

【答案】 D 

 

28、下列选项中，( )是企业进行财务活动所要达到的根本目的，它决定着企业

财务管理的基本方向。 

A.财务预测 
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B.财务决策 

C.理财目标 

D.财务计划 

【答案】 C 

 

29、下列关于房地产代理合同的说法中，不正确是( )。 

A.无民事行为能力的房地产权利人应经其法定监护人或法定代理人代理才能与

房地产经纪机构签订房地产代理合同 

B.在房地产代理合同中要明示劳务报酬或酬金 

C.在房地产代理合同中不用明示合同当事人与标的的关系 

D.违约方未依法被免除责任的，守约方仍然可以依法追究其违约责任 

【答案】 C 

 

30、在房地产代理合同中，当事人没有对解决争议的方式做明确选择的，则应

通过( )解决合同纠纷。 

A.仲裁 

B.诉讼 

C.协商 

D.民事调解 

【答案】 B 

 

31、张某委托 A房地产经纪公司（以下简称 A公司）的房地产经纪人刘某代理

自己出租一商铺，并答应事成后给刘某“好处费”。刘某以自己的名义，并使

用自拟的合同与张某订立了房地产居间合同。随后，刘某在 A公司的潜在客源

中找到王某，王某与 A公司签订了房地产居间合同。刘某亲自办理此项业务，

刘某以 A公司名义代表王某与张某订立了房屋租赁合同。事后，刘某收取到张

某、王某分别给的“好处费”。 
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A.居间 

B.代理 

C.不当代理 

D.卖方代理 

【答案】 B 

 

32、刘先生委托甲房地产经纪公司（以下简称甲公司）为其购买一套二手房，

甲公司委派房地产经纪人袁女士承办该业务，刘先生与甲公司签订了房地产经

纪合同。袁女士在执行该业务的过程中，甲公司发生了 1700 元的业务支出，包

括广告宣传费、交通费等。然而，在房地产经纪合同有效期内，刘先生通过拍

卖方式买到了一处二手房，并决定取消与甲公司签订的房地产经纪合同。 

A.二手房居间业务 

B.二手房买方代理业务 

C.二手房卖方代理业务 

D.房地产行纪业务 

【答案】 B 

 

33、受行政处罚被注销房地产经纪人员注册证书，自注销决定作出之日起不满

( )的，不予注册。 

A.1 年 

B.3 年 

C.4 年 

D.5 年 

【答案】 D 
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