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引言
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随着全球化和知识经济的发展，高新技术创业企

业在推动经济增长、提升国家竞争力方面发挥着

越来越重要的作用。

经济发展趋势

在激烈的市场竞争中，高新技术创业企业需要构

建独特的商业模式以实现可持续发展。

商业模式创新需求

研究高新技术创业企业狭义商业模式的构建，有

助于丰富商业模式理论，指导企业实践，推动创

新创业发展。

理论与实践意义

研究背景与意义



本研究旨在探讨高新技术创业企

业狭义商业模式的构建过程、影

响因素及实施效果，为企业实践

提供理论支持和实证依据。

研究目的

如何构建高新技术创业企业的狭

义商业模式？哪些因素会影响商

业模式的构建？如何评估商业模

式的实施效果？

研究问题

研究目的与问题



研究方法
本研究采用文献综述、案例分析和实证研究等方法，综合运用定性和定量研究手

段。

研究结构

首先，对高新技术创业企业和商业模式的相关理论进行梳理；其次，通过案例分

析探讨狭义商业模式的构建过程；再次，运用实证研究方法分析影响商业模式构

建的因素；最后，评估商业模式的实施效果并提出对策建议。

研究方法与结构
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高新技术创业企业概述



指以高新技术为基础，通过创新、创

业活动实现技术成果商业化、产业化

的企业。

具有创新性、高风险性、高成长性、

高收益性等特点。

高新技术创业企业定义与特点

高新技术创业企业特点

高新技术创业企业定义



行业发展现状与趋势

行业发展现状

高新技术创业企业在全球范围内蓬勃

发展，成为推动经济增长的重要力量。

行业发展趋势

未来高新技术创业企业将更加注重技

术创新、市场拓展和国际化发展。



狭义商业模式概念
指企业在明确的市场定位下，通过整合内外部资源，构建独特的盈利模式和企

业价值创造逻辑。

狭义商业模式重要性
狭义商业模式是企业实现可持续发展的关键，能够帮助企业在激烈的市场竞争

中脱颖而出，实现快速增长和盈利。

狭义商业模式概念及重要性
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狭义商业模式构建理论分析



目标客户识别
通过市场调研和分析，确定企业的目标客户群体，并深入了解他们
的需求、偏好和购买行为。

价值主张优化
根据市场反馈和客户需求变化，不断优化价值主张，确保企业的产
品或服务始终与市场需求保持高度契合。

价值主张定义
明确企业为目标客户提供的产品或服务，以及这些产品或服务如
何满足客户的特定需求或解决其痛点。

价值主张设计
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客户关系数据化

利用CRM等信息系统，对客户信息进行分类、整理和分析，为

企业决策提供有力支持。

01

客户关系建立

通过有效的营销和推广活动，吸引目标客户并建立良好的第一

印象，为后续的销售和服务打下基础。

02

客户关系维护

提供优质的售后服务和客户关怀，增强客户对企业的信任和忠

诚度，促进重复购买和口碑传播。

客户关系管理



渠道类型分析

根据产品或服务的特点和目标客

户的需求，分析适合企业的渠道

类型，如直销、代理商、经销商

等。

渠道选择策略

综合考虑渠道成本、覆盖范围、

销售效率等因素，制定科学合理

的渠道选择策略。

渠道管理与优化

建立渠道管理制度和激励机制，

确保渠道的稳定和高效运转，同

时根据市场变化及时调整渠道策

略。

渠道通路选择
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