
车展活动策划方案
  

 

车展活动策划方案 1 

  一、活动名称： 

  __春季大型车展 

  二、主办单位： 

  __电视台广告部 

  三、媒体支持： 

  __电视台 

  __分众传媒液晶电视联播网 

  四、活动日程： 

  车展时间：4 月 5 日―6日 

  展商报名时间： 

  3 月 5 日―3月 31 日 

  五、房车展 

  __广电大厦广场 

  六、活动目的： 



  利用多种媒体立体宣传汽车品牌形象，让消费者及时掌握市场信

息，同时更好的拉动汽车销售。 

  七、展会配合活动： 

  1、大型汽车巡游，从广电大厦到县城主要街道巡游一圈。 

  2、汽车品牌专门展示 

  3、新车试乘试驾 

  4、摄影大赛 

  5、电视公益活动形象代言人选拔赛暨时尚车模大赛 4月 5 日决赛 

  6、文艺演出 

  7、幸运观众抽奖：展会期间，从 8点半至下午 5 点，每隔 1 小时

组织者从邀请函中抽取三十名幸运观众，观众将得到电动车、彩电及各

种精美礼品奖品总价值 3 万元 

  8、购车抽大奖：5 日 6 日每天下午从购车消费者中抽取一等奖一名，

电动车一辆；二等奖一名，彩电一台；三等奖 10名，玉米油一桶及家

纺用品。 

  八、媒体宣传： 

  1、在前期，主办单位通过电视、广播、及户外广告牌对展会进行

广泛深入的新闻宣传、造势。 



  2、总量达 2万份的参观邀请函将通过直投和参展单位派发等方式

送达观众手中，吸引观众广泛参与。同时邀请函还可参加抽奖，电动车、

彩电等大礼不断，使参与者能得到切实实惠。 

  3、展会期间主办单位将与__新闻、__时空、消费前沿、__论坛等

电视、网络媒体合作，对展会进行现场报道，即时发布展会动态。 

  4、展会结束后，主办单位将就展会情况做展会总结，并将摄影大

赛获奖作品发布到，并制作活动光盘赠送各参展商。 

  九、展位位置及展位费 

  1、汽车展位：广场南、东，每个车位 500 元。 

  展位回报 

  a、每个展位赠送分众楼宇广告费 500 元，三个月内做完 

  b、赠平面单页宣传：2万份车展邀请函印有__车市地图，包括车行

及汽车品牌 

  c、时尚车模现场推介：每个参展车型 1 个代言宣传车模 

  2、电动车展位：广场花坛西，每个展位 1000 元 

  展位回报 

  a、每个展位赠送分众楼宇广告费 1000 元，三个月内做完。 

 



车展活动策划方案 2 

  一年一度的广州车展，一直以丰富的汽车文化活动而别具风采。围

绕今年“创新生活 

  驾驭精彩”的车展主题，本届车展会继续坚持“高品位、国际化、

综合性”的定位，国内外的知名品牌即将同台竞技，数百款名车惊艳羊

城，展览的品质得到前所未有的提升。 

  汽车改变着你我的生活方式，同时也改变着一个城市的文化。 

  关于汽车的故事，关于车展的特色，你又知道多少? 

  本届车展的开幕式晚会将于 11 月 22 日晚在中山纪念堂璀璨登场，

晚会定位于“名车、名人、名展”，以一系列文化行为带动市场，把此

次车展活动推向高潮，为广大车迷朋友进一步诠释并演绎“中国(广州)

国际汽车展览会”这个充满梦想与激情的品牌。以全新的形式展现广州

作为我国重要的汽车工业基地的气魄和地位 

  [晚会艺术特色] 

  高雅、大气、热烈、创新 

  1.开幕式晚会将着力展现“人——车——生活”的时尚生活追求。 

  晚会将运用多种艺术手段和新颖的舞台元素，突出“激情、奔放、

高雅、热烈”的艺术定位，运用音乐、灯光、舞台装置,led 可移动屏幕



墙等，融时尚流行于汽车文化中，将人、车、文化紧密结合，地域特色

与创新思维的完美结合。 

  2.汽车的昨天、今天、明天。 

  为突显晚会的主题,在晚会中将对我国汽车工业的飞速发展作一个

回顾与展望.在各环节中穿插进名人嘉宾访谈，如见证历史的第一代汽

车制造者代表访谈;当今在我国汽车领域发展中举足轻重的人物访谈;

明星车迷名人车迷代表访谈等，以此结合文艺节目，打造更多的看点和

亮点，全方位展现汽车的无尽魅力，品味汽车带给人们的享受和乐趣. 

  3.利用现场大屏幕 led 实现时空扩展，讲述“汽车的故事”，体现

汽车文化氛围，充分表现 

  广州汽车展的高品位、国际化、综合性以及广州特色，为本届广州

车展览会营造热烈欢乐、 

  不同凡响的视听效果。 

  [晚会制作形式] 

  晚会时间：11月 22 日(星期二)20：00—21：30 

  播出时间：11月 22 日 21：00 

  地点：广州中山纪念堂 

  长度：90 分钟 



  播出形式：电视延时直播 

  [晚会节目构成] 

  节目主持人： 

  毛威(全国节目主持人) 

  黄芳(广州电视台节目主持人全国金话筒奖获得者) 

  赵荣(广州电视台节目主持人“美在花城”大赛冠军) 

  节目内容： 

  1、开场大型歌舞：《超越》 

  演唱：陈海铃谢亮子马小倩马雅君 

  舞蹈：传奇舞蹈团 

  演出：“美在花城”模特 

  2、打击乐表演：《女郎》 

  演出：红缨束女子打击乐团 

  3.歌舞：《幸福来》 

  演唱:高音(女高音歌唱家) 

  舞蹈：武警艺术团 



  4.杂技：《抖杠》 

  演出:广州杂技团 

  5.歌曲：《分享幸福》 

  演唱:汤灿(女高音歌唱家)舞蹈:传奇舞蹈团 

  6.器乐演奏：《流行组曲》 

  演奏:芳华十八演奏组合 

  7.歌曲：《康定情歌》 

  演唱：哈拉玛演唱组合 

  8.歌舞:《吉祥三宝》 

  演唱：吉祥三宝 

  舞蹈：传奇舞蹈团海珠区少年宫 

  9.歌曲:《蚂蚁精神》 

  演唱：蚂蚁演唱组合 

  10.歌曲:《祝愿》 

  演唱:王莉(女高音歌唱家)舞蹈:武警艺术团 

  11.京剧演唱:《长生殿》、《我是中国人》 



  演唱:于魁智(京剧表演艺术家) 

  李胜素(京剧表演艺术家) 

  舞蹈:武警艺术团 

  12.歌曲:《曲目待定》 

  演唱：罗志祥(台湾歌手)舞蹈：传奇舞蹈团 

  13.歌曲：《今夜无人入睡》 

  演唱：戴玉强(男高音歌唱家)舞蹈：传奇舞蹈团 

  14.歌曲：《说再见的时候》 

  演唱：戴玉强(男高音歌唱家) 

  王莉(女高音歌唱家) 

  舞蹈：武警艺术团 

  15.大型歌舞：《与你同行》 

  演唱：谭明(男高音歌唱家) 

  崔峥嵘(青年女高音歌唱家) 

  刘罡常安(歌手) 

  舞蹈：传奇舞蹈团 

 



车展活动策划方案 3 

  一、活动目的及简介 

  为配合__五一车展，增添会场气氛，提高__的知名度、美誉度，提

高成交率和市场占有率，我们“如一”宣传策划工作室承办本次演出。 

  二、活动精神主题 

  活动主题：人生新篇章，尽在__X。 

  三、活动内容 

  1、项目主持（经验丰富，现场互动能力强） 

  歌曲（乐队，队员学生居多，经验丰富） 

  舞蹈（舞队，有丰富商演经验，小有名气，舞种多样） 

  摇滚独唱 

  2、活动对象 

  __观车顾客 

  3、演出活动程序 

  （一）人员安排 

  总调度、主持、演唱、跳舞及所有工作人员由“如一”宣传策划工

作室委派 



 （二）活动具体流程 

  （1）5 月 1 日上午 10 点到达活动现场，演出人员进行试音、彩排、

化妆等准备工作。 

  （2）11 点，进行最后演出成员的补妆等活动。 

  （3）11 点 30，上半场演出正式开始。5 点 30 分，下半场演出正式

开始。 

  四、注意事项 

  1、活动本着“安全第一”的原则；“以和为贵”的宗旨； 

  2、如遇突发问题，主办方做好应急工作，本着相互理解的原则，

友好协商解决。 
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  1、活动主题：昊普欢乐之旅，关心教师家庭 

  2、活动对象：大学教师(主要是有购买能力、购买需求的大学教师)

及其家人好友(共 1～3人) 

  3、预计参与人数：80人左右 

  4、活动时间：9 月 8 日 

  5、活动地点：昌平区催村镇南庄营(待定) 



 6、活动流程： 

  1)9 月 1日～7日：公关及媒介宣传工作 

  2)9 月 3日～7日：报名工作 

  3)9 月 8 日 7：30：所有参与嘉宾在北京师范大学集结 

  为了吸引更多的大学教师参加到活动中来，并争取我们的车队在沿

途起到更大的宣传效应，将出发地点定在北京师范大学。 

  4)9 月 8 日 8：00 昊普车队接参与教师 

  届时用昊普的试乘试驾车辆和专用大客车将活动参加者从师范大

学按照预定路线接至活动现常 

  5)9 月 8 日 9：00～12：00 到达预定地点进行试乘试驾 

  69 月 8日 12：00～13：30 抵达凤凰园温泉度假村，享用农家大餐 

  7)9 月 8 日 13：30～15：30 趣味娱乐活动 

  8)9 月 8 日 15：30～16：00 填写调查问卷 

  9)9 月 8 日 16：00～17：00 返回北京参观昊普展厅参观 

  10)9 月 8 日 17：00～17：45 购车咨询活动 

  11)9 月 8 日 17：45 活动结束，送回嘉宾 

  12)9 月 8 日以后每周一至周五：上门试乘试驾活动 



 7、活动内容： 

  1)试乘试驾活动： 

  时间：9 月 8 日 9：00～12：00 

  形式：试乘试驾，做绕桩、转弯、加速等各种性能体验 

  2)农家大餐 

  时间：9 月 8 日 12：00～13：30 

  形式：在凤凰园温泉度假村享用农家大餐 

  3)趣味娱乐活动 

  时间：9 月 8 日 13：30～15：30 

  形式：所有嘉宾参加，包括教师的家属、好友、孩子都能够参与其

中，增强整体活动的吸引力。同时，我们的活动设置都是有关别克汽车

的信息，能够使参与者在趣味娱乐的同时了解别克车，增强同别克车的

亲近感，从而促发购买欲望 

  要点一：集客。 

  要销量，就要多多人来展台。所以展台上的音响一定要好，不然别

家的声音都盖过你家了，然后要找漂亮的模特和吸引人的演出，区域车

展的特点就是有模特有演出的时候人全部围过来，一停了人就全部散

去。 



 要点二：销售顾问定位。 

  人来了怎么才能签订单呢?每个车旁一定要站好1个以上销售顾问，

主动一点，有人看车不能没人搭话。 

  要点三：洽谈区要布置好。 

  汽车顾客通常需要洽谈，所以展台花不花大价钱无所谓，洽谈区一

定要稍微大一点，隔音一点，不然那么挤那么吵，人都跑掉了。 

  要点四：工作车。 

  要准备一致二辆工作车，店远就要更多，有的用户有意向，就直接

问他愿不愿意去店里看现车，愿意就拉他去，这样能促进直接成交。 

  要点四：促销活动和试驾邀请。 

  如果能安排车展场外的试驾场地，感兴趣直接拉出去试驾[这样的

话也要求销售顾问人多哦]，没有安排，就跟他预约试驾时间。车展现

场可以搞一些促销活动，比如预订有大优惠，哪天到哪天预订有大礼包

什么的，或者是保养的代金券，用醒目的展示版展示，如果特价车什么

的优惠，可以把优惠价格做成造型漂亮的牌子立在车顶。但优惠力度一

定要稍大于店内，而且要有时间限制，是一个现场能造成刺激但日后长

期优惠也撑得住的额度。 
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 一、展览会主题 

  车展以“汽车走进生活”为主题，以 结识世界名车，繁荣汽车市

场，传播汽车文化，引导汽车消费，发展汽车经济 为宗旨，增进江西

汽车工业与国际间、地域间信息交流和贸易合作，充分展示汽车文明和

南昌现代、开放的美好城市形象。 

  二、展览会举办时间和地点 

  布展时间：9 月 25 日——9月 27 日 

  展览时间：9 月 28 日——10 月 8日 

  撤展时间：10 月 9 日 

  主会场：青山湖文化广场会展中心(南京东路 888 号) 

  三、主办单位、协办单位及承办单位(草) 

  主办单位： 

  南昌市人民政府 

  承办单位： 

  南昌市青山湖区人民政府 

  江西凯通文化传播有限公司 

  协办单位： 



 南昌市青山湖文化广场会展中心 

  国际赛车联盟 

  亚洲赛车运动展览推广有限公司 

  国内外老爷车收藏协会 

  上海行程无忧汽车俱乐部有限公司 

  支持媒体： 

  新华社江西分社 

  科技日报 

  经济日报 

  上海汽车报 

  招商引资报 

  名牌时报 

  中国汽车周刊 

  中国旅游周刊 

  江西日报报业集团(五报一刊一) 

  江西广电局(省市各台、频道、专栏) 
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