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现状分析



现状分析

市场调研：

了解当前市场销售情况。分析市场需求与竞争状况。

数据统计：

搜集销售数据并进行整理分析。



市场调研

竞争分析:

 对竞争对手的销售策略和表现进行评估。

需求调研:

 探究客户的购买偏好和需求变化。

趋势分析:

 分析销售行业的发展趋势和未来预测。



数据统计

时间 销售额 客户量

2020年 100万 500

2021年 120万 550
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目标设定



目标设定

销售目标：

明确销售管理优化的目标与指标。



销售目标

增长率目标:

 制定明确的销售增长率目标。

市场份额:

 设定扩大市场份额的目标。

客户满意度:

 提高客户满意度至80%以上。
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策略制定



策略制定

销售策略：

制定有效的销售管理优化策略。
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