
美容产品商业计划书 

篇一：美容项目商业计划书 

    美容项目  

  商业计划书 

    内容详情/syjhs/  

    前 言  

  《美容项目商业计划书》为中国产业信息研究网独家首

创针对项目投融资咨询服务的专项计划书。计划书分为：行

业通用版、专业定制版。行业通用版是三胜咨询根据行业一

般水平测算好了行业指标数据，作为行业通用的模板计划书，

企业可以自行补充单位信息，稍做调整就可以作为项目计划

书使用。我们也可以根据企业具体项目要求专项编写专业定

制版，并根据详细要求合理报价，为企业项目立项、上马、

融资提供全程指引服务。 

  商业计划书（Business Plan）是企业或创业者为了达

到招商融资和其它发展目标之目的，在经过前期对项目科学

地调研、分析、搜集与整理有关资料的基础上，根据一定的

格式和内容的具体要求而编辑整理的一个向投资商及其他

相关人员全面展示公司和项目目前状况、未来发展潜力的书

面材料。商业计划书是包括项目筹融资、战略规划等经营活

动的蓝图与指南，也是企业的行动纲领和执行方案。 

  商业计划书是一份全方位描述企业发展的文件，是企业
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经营者素质的体现，是企业拥有良好融资能力、实现跨式发

展的重要条件之一。一份好的商业计划书是获得贷款和投资

的关键。如何吸引投资者、特别是风险投资家参与创业者的

投资项目，这时一份高品质且内容丰富的商业计划书，将会

使投资者更快、更好地了解投资项目，将会使投资者对项目

有信心，有热情，动员促成投资者参与该项目，最终达到为

项目筹集资金的作用。 

  商业计划书是争取风险投资的敲门砖。投资者每天会接

收到很多商业计划书，商业计划书的质量和专业性就成为了

企业需求投资的关键点。企业家在争取获得风险投资之初，

首先应该将商业计划书的制作列为头等大事。一份完备的商

业计划书，不仅是企业能否成功融资的关键因素，同时也是

企业发展的核心管理工具。作为中国最早的投融资策划专业

公司之一，三胜咨询具有：一流专家团队、丰富编制经验、

数百个可查询案例、国际规范、质量超值。 

  《美容项目商业计划书》由三胜咨询公司领衔撰写，依

托三胜咨询庞大的细分市场数据库，在大量周密的市场调研

基础上，主要依据了国家统计局、国家商务部、国家海关总

署、美容相关行业协会、中国产业信息研究网的基础信息，

对我国美容行业的供给与需求状况、市场格局与分布等多方

面进行了分析，并紧密结合项目情况对美容项目未来发展前

景进行了研判。本报告深入挖掘项目的优势，将项目潜力、
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商业模式、运营规划、财务预计等方面的内容完美地展现给

投资者，最大限度提升您的公司/项目价值，确保您的商业

计划处于同行领先水平，将是您成功融资的敲门砖。我们策

划制作的商业计划书在投资商与金融机构的慎审下确保您

的项目计划处于同行领先水平，是您成功融资立项的先决要

素。 

  【说  明】商业计划书分通用版和定制版 

  【定  价】通用版全套：￥9500  电子版：9000 可开

具增值税专用发票 

  【定 制 版】定制版根据具体项目合理报价，是结合客

户提供的资料清单，打造个性化的商业计划书，突出亮点，

更容易打动投资方。详情请咨询在线客服>> 

    投资决策 研究先行中国产业信息研究网  三胜咨询

旗下门户 2  

    内容详情/syjhs/  

    商业计划书合作流  

程： 

  双方初步沟通——我方出方案及报价——确定合作签

订合同——贵方付款——双方深入沟通，贵司提供项目资料

——我方起草材料——交付修改最终定稿。 

    第一章 概要  

  1.1 项目背景 

海纳百川，有容乃大；壁立千仞，无欲则刚。——林则徐



  1.2 项目基本情况 

  1.3 项目总体描述 

  1.4 主要财务指标 

  1.5 项目投资亮点 

  1.5.1 亮点一 

  1.5.2 亮点二 

  1.5.3 …… 

  1.6 项目投资回报 

    第二章 公司基本情况及未来发展战略  

  2.1 公司基本情况 

  2.1.1 公司简介 

  2.1.2 经营宗旨及目标 

  2.1.3 公司商业模式 

  2.1.4 项目的赢利点 

  2.1.4.1 核心赢利点 

  2.1.4.2 产业链赢利点 

  2.2 公司的发展战略规划 

  2.2.1 企业定位 

  2.2.2 公司的发展战略 

  2.2.2.1 企业发展目标 

  2.2.2.2 企业发展策略 

  2.2.2.3 企业发展计划 
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  2.2.2.4 战略实施步骤 

    **【商业计划书收费标准】**  

    第三章 美容市场分析  

  3.1 国际美容市场分析 

  投资决策 研究先行中国产业信息研究网  三胜咨询旗

下门户 33 

    内容详情/syjhs/  

    3.1.1 国际美容市场现状及趋势  

  3.1.2 国际美容产业发展的启示 

  3.2 国内美容市场分析 

  3.2.1 国内美容市场规模及增长 

  3.2.1 国内美容市场利润规模及增长 

  3.2.1 国内美容市场发展面临的问题 

  3.3 美容产业发展态势 

  3.3.1 行业生命周期 

  3.3.2 市场竞争对手分析 

  3.3.3 行业发展态势分析 

  3.3.4 美容市场潜力分析 

    第四章 项目目标市场分析  

  4.1 项目建设给客户带来的价值 

  4.1.1 价值一 

  4.1.2 价值二 
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  4.1.3 …… 

  4.2 美容目标市场分析研究 

  4.2.1 美容市场规模分析及预测 

  4.2.2 美容目标客户的购买力 

  4.2.3 美容市场中关键影响因素 

  4.2.4 美容细分市场分析研究 

  4.3 项目计划拥有的市场份额 

  4.4 企业竞争力分析 

  4.4.1 企业在整个行业中的地位 

  4.4.2 和同类型企业对比分析 

  4.4.3 竞争对手分析 

  4.4.4 SWOT 分析 

  4.5 竞争策略 

    第五章 产品/服务介绍  

  5.1 项目方案 

  5.1.1 项目建设规模 

  5.1.2 产品/服务特点 

  5.1.2.1 产品/服务性能 

  5.1.2.2 技术特点 
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    内容详情/syjhs/  
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    5.1.3 项目盈利模式  

  5.1.3.1 盈利模式一 

  5.1.3.2 盈利模式二 

  5.1.3.3 …… 

  5.2 项目业务描述 

  5.2.1 经营业务 

  5.2.1.1 美容方案设计 

  5.2.1.2 业务一 

  5.2.1.3 业务二 

  5.2.1.4 …… 

  5.2.2 服务对象（客户定位） 

  5.2.3 服务市场（市场定位） 

  5.3 产品/服务的竞争优势 

  5.3.1 项目运作优势 

  5.3.2 专业人才优势 

  5.3.3 …… 

  5.4 市场验证 

    第六章 项目建设计划  

  6.1 项目建设主要内容 

  6.1.1 建设规模与目标 

  6.1.2 项目建设内容 

  6.1.3 项目进度安排 
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  6.2 原材料保证 

  6.3 建设工期计划 

    **【商业计划书范文】**  

    第七章 运营管理及营销策略  

  7.1 公司管理 

  7.1.1 组织形式 

  7.1.1.1 公司组织结构 

  7.1.1.2 公司管理团队 

  7.1.2 人力资源管理 

  7.1.2.1 考评制度 

  7.1.2.2 激励机制 

  7.1.2.3 员工培训 
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篇二：美容院创业计划书 

    美容院加盟店创业计划书  

  桂林电子科技大学信息科技学院 

  企业管理模拟科目 

  市场营销（休闲产业方向） 

  美 

  容 

  院 
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  加 

  盟 

  店 

  创 

  业 

  计 

  划 

  书 

    指导老师： 杨帆老师  

  小组成员： 10541XX2 朱雨荻 

  10541XX6 郑  赞 

  10541XX9 林立鸿 

  10541XX1 李艳芳 

  10541XX5 贺英芝 

  10541XX6 廖雅云 

  时间：XX 年 10 月 20 日 
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