
   

    精品文档   可修改   欢迎下载     1 

第 1 课、什么是网络创业 

1. facebook 的创始人是（） 

雷军 

马克·扎克伯格 

马云 

埃隆·马斯克 

答案 马克·扎克伯格 

2. 2015 年沃尔玛收购了一号店。 

是 

否 

答案是 

3. 不是中国经济发展的三大马车是( ) 

外贸 

内需 

投资 

电子商务 

答案投资 

第 2 课、网络创业的形势分析 

1. 成功创业离不开正确决策，而正确决策的前提是（） 

闭门思考 

创意灵感 

市场调研 
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群策群力 

答案 市场调研 

2. 下面哪个不属于电商创业项目选择原则？( ) 

需要周密考察和科学取舍 

从实际出发找准切入点，贪大求全 

产品及营销要注意创新 

选择潜力较大的项目 

答案 从实际出发找准切入点，贪大求全 

3. C2C 在网络创业中门槛相对较低。 

是 

否 

答案 是 

第 3 课、电商创业现状和发展趋势 

1. 不是电商创业优势的是( ) 

时间灵活 

成本低 

风险高 

市场广 

答案 风险高 

2. 电商团队组成成员不包括（） 

明确岗位职责 

企业产品培训 
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发布招聘信息 

面试选拔 

答案 发布招聘信息 

3. C2B 是个人卖东西给企业( )。 

是 

否 

答案 是 

第 4 课.农村电商 

1. 以下不属于农村电商的特点是（） 

市场前景非常广阔 

农村创业者以 30-39 岁为主 

消费者趋向年轻化 

农村电商区域布局不均衡 

答案 消费者趋向年轻化 

2. 在农村地区给电商企业或当地创业农民提供法律咨询并

不属于农村电商创业机会。 （ ） 

是 

否 

答案 否 

3. 千县万村的计划是哪个公司提出的？（） 

阿里巴巴 

京东 
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百度 

苏宁 

答案 阿里巴巴 

第 5 课 跨境电商和 O2O 

1. 下列不属于 O2O 性质的网站是() 

优米网 

百度糯米 

美团外卖 

大众点评 

答案 优米网 

2. 以下平台不属于出口跨境电商的是（） 

敦煌网 

易趣网 

阿里巴巴国际站 

亚马逊 

答案 敦煌网 

3. O2O 是指线上到线下的团购业务。 

是 

否 

答案 是 

第 6 课 O2O 电商 

1. 移动（ ）是将互联网与线下的商务机会结合起来， 将线
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上的消费者带到现实的商店中去，让互联网成为线下交易的

前台 

C2C 

B2C 

B2B2C 

O2O 

答案 O2O 

2. 互联网连接着全世界，对于一个网店的店主来说，其客户

群体至少可以定位于（ ） 

全国 

省级 

市级 

县级 

答案 县级 

3. 以下 O2O 营销模式优势中错误的是哪个？（ ） 

消费者可以获取更丰富.全面的商家及其服务的内容信息 

商家不受地理位置限制，可以进行精准营销 

消费者可以获得相比线下直接消费较为便宜的价格 

O2O 平台可以提供托管代运营 

答案 O2O 平台可以提供托管代运营 

第 7 课 电商创业者的自我评价 

1. 电商常见的作图工具不包括 () 
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美图秀秀 

美图淘淘 

千牛 

Photoshop 

答案 千牛 

2. 创业团队员工招聘流程中不包含（） 

明确岗位职责 

企业产品培训 

发布招聘信息 

面试选拔 

答案 发布招聘信息 

3. 电子商务的核心内容是 ( ) 

网络广告 

信息的互相沟通和交流 

信息查询 

企业管理 

答案 信息的互相沟通和交流 

第 8 课 项目选择 

1. 电商创业团队组成成员不包括（） 

创业者 

员工 

天使投资人 
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合伙人 

答案 天使投资人 

2. 关于好的产品详情，下列哪个说法是不合理的？（） 

详细的产品说明书 

要方方面面都要完整，不必考虑页面的长度 

是一个优秀的销售员 

是完美的形象展示 

答案 要方方面面都要完整，不必考虑页面的长度 

3. 网络营销首先要（） 

制订营销计划 

建立营销系统 

做好宣传 

进行市场调研 

答案 制订营销计划 

第 9 课 市场分析 

1. 做电商企业利润预估的时候，必须要有准确的数字预测，

才算是成功的预估。 （ ） 

是 

否 

答案 是 

2. 下列哪些类目的商品不需要具备特殊资质就能出售？（ ） 

服装类目 
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烟草类目 

书籍类目 

音像类目 

答案 烟草类目 

3. 产品选择是网店项目选择与市场分析的重要内容。 （ ） 

是 

否 

答案 是 

第 10 课 开办准备 

1. 在微信朋友圈创业，以下步骤的正确排序是：①卖货②互

动③吸粉④发货 ( ) 

①②③④ 

②③①④ 

②①④③ 

②④③① 

答案 ②③①④ 

2. 以下电子产品中不属于移动终端的是（） 

手机 

电视 

平板电脑 

小型便携式多媒体终端 

答案 电视 
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3. 网络创业者还要有自己专用的银行账户，并开通（ ） ，

方便在经营过程中账务的流通 

来电提醒 

注册邮箱 

网上银行 

阿里旺旺 

答案 网上银行 

第 11 课 电商实训 

1. 我们商家店铺类型有（）。 

旗舰店 

专卖店 

专营店 

以上都是 

答案 以上都是 

2. 现代商城商家入驻流程（）。 

提交入驻资料 

商家等待审核 

完善店铺信息和店铺上线 

以上都是 

答案 以上都是 

3. 对于我们学生来说，我们学这门课的意义不是在现代商城

上入驻和买东西而是让大家成为一个商家，成为一个卖家来
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销售属于我们自己的产品，让别人来买我们的产品来实现收

入、实现创业（）。 

是 

否 

答案 是 

第 12 课 产品上传 

1. 商家管理中心添加商品，选择店铺分类例如：大家电、生

鲜，这些是在入驻商城注册的时候选择主营详细类目才显示

（）。 

是 

否 

答案是 

2. 现代商城商家管理中心，添加商品设置商品模式有哪几类

（）。 

默认模式 

仓库模式 

地区模式 

以上都是 

答案 以上都是 

3. 商家管理中心添加商品，设置本店售价不能低于成本价（）。 

是 

否 
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答案 是 

第 13 课 商品上架 

1. 商家管理中心可以导入供应商商品，供应商商品有本地商

品库和供应商商品库都是有对应的库房提供优惠的商品（）。 

是 

否 

答案 是 

2. 商品库房添加商品可以从供应商商品库（ ）商品方便上

传。 

批量导入 

添加 

注册 

装修 

答案 批量导入 

3. 供应商入驻流程在注册账号页面的右下角点击供应商入

驻，填写供应商信息实名认证提交后审核完成即可添加商品

（）。 

是 

否 

答案 是 

第 14 课 店铺呈现一 

1. 店铺基本信息设置填写期望店铺名称例如：山东戴尔总代
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理，哪几项可以显示店铺名称有那些可以审核（）。 

入驻品牌店铺名称 

以上都是 

期望店铺名称 

公司名称 

答案以上都是 

2. 装修后台我们上传的商品可以放在商品层中完成后显示

店铺页面详情内容（）。 

是 

否 

答案是 

3. 店铺基本信息图片设置，上传 logo 缩略图、店铺封面图、

店铺街品牌图才能显示店铺街详情图片（）。 

是 

否 

答案是 

第 15 课 店铺装修二 

1. 手机装修幻灯片轮播显示商品图层怎么才能点进想要的

商品（）。 

加入对应商品链接 

装修图片 

设置名称 



  

    精品文档   可修改   欢迎下载     13 

添加新图层 

答案 加入对应商品链接 

2. 用户购买我们商品，平台怎么给我们结账、怎么获取分销

佣金（）。 

等用户确认收货完成以后，平台会给我们打款，需要填写账

号信息完善 

先给钱 

不给钱 

全额打款 

答案 等用户确认收货完成以后，平台会给我们打款，需要填

写账号信息完善 

3. 店铺供应商入驻也可以在现代商城商家管理中心-店铺-

供应商入驻来实现（）。 

是 

否 

答案 是 

第 16 课 店铺运营 1 

1. 优惠活动可展示多种形式的促销，享受赠品、享受现金减

免、享受价格折扣，具体形式可根据运营需求在后台添加，

重点填写优惠活动的起止时间、享受优惠活动的会员等级、

优惠范围等，商家发布的促销活动需平台进行审核方可展示

活动信息（）。 
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