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引言

1

招商工作是商业活动中至

关重要的环节，它涉及到

吸引投资者、合作伙伴或

者业务推广

招商人员的技巧和素质直

接影响到招商的成功与否

因此，对招商人员进行专

业的技巧培训至关重要
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培训目标

01
增强招商人员的

沟通能力

02
提高招商谈判技

巧

03
培养良好的客户

服务态度

04
了解行业和市场

动态

05
提升商业策划和

执行能力
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培训内容

沟通能力培训
口头表达训练

清晰表达思想和
意图

使用简单易懂的
语言

避免使用专业术
语或行话



培训内容

聆听能力培养

给对方充分的时间和空间表达

积极反馈：确保理解对方的意思

避免打断或提前做出判断



培训内容

谈判技巧培训
商业谈判基础

了解谈判的基本原则和策略

学习如何制定谈判计划和目标



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如要下载或阅读全文，请访问：
https://d.book118.com/546100154140010124

https://d.book118.com/546100154140010124

