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百度推广的定义与特点

定义

百度推广是一种基于搜索引擎的网络

营销方式，通过向潜在客户展示广告

来提高品牌知名度和销售额。

特点

具有定位准确、覆盖面广、按效果付

费等优势，能够帮助企业快速吸引潜

在客户并提高转化率。
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提高销售额

通过引导潜在客户进入企业官网或在线商城，促进销售转化，

提高销售额。
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提升品牌知名度

通过百度推广，企业可以将广告展示在搜索结果页，提高品牌

曝光率和知名度。
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获取潜在客户

通过关键词定向，企业可以将广告投放到相关搜索结果页，吸

引潜在客户的关注和点击。

百度推广的重要性



历史
百度推广自2001年推出以来，经历了多年的发展与完善，已成为国内最主要的搜索引擎广告平台之

一。

发展
随着互联网技术的不断进步和用户需求的不断变化，百度推广也在不断更新和升级，以适应市场的变

化和满足用户的需求。未来，随着人工智能、大数据等技术的广泛应用，百度推广将更加智能化、精

准化。

百度推广的历史与发展
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