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一、主观感受 

成交模型 

成交模型=用户信任+课程价值 

 

1. 李一舟获取用户信任的动作 

拿李一舟直播间举例，在进行课程促单前，有两个获取用户信任的动作： 

• 做自我介绍，主要是介绍自己的清华大学的博士 →  树立专家的人设 

• 介绍自己做课程的两大目标，一个是帮助各个家庭用 AI 来提升效率赚钱（不会AI 

会被淘汰），二是帮助大家零基础学会AI 工具，花很少的钱就能学会整套方法论并变

现 

 

 

2. 李一舟展示课程价值的动作 

 
在课程促单时，李一舟通过先后介绍课程五大福利和对用户具体问题做针对性解答， 

展示了课程的价值（主要是课程福利的增值服务）： 

1. 介绍课程第一大福利：直播间价格优惠 

2. 介绍课程第二大福利：一舟智能 141 种高级功能的应用中心 

3. 介绍课程第三大福利：100 万个流量算力单元大概相当于 50 万字 

4. 介绍课程第四大福利：人工智能高级的内部资料库 

5. 介绍课程第五大福利：三年内无限回看 

 

 
直播模型搭建好之后，可以通过直播结果进行复盘，进而改进、优化和迭代，本质是

优化直播模型的细节颗粒度。最理想的状态是通过复盘获取复利效应。 

还有一个方向是复制直播模型，比如这场直播，李一舟就是复制了自己的直播模型， 

后面几轮课程促单的内容完全复制了第一次的内容。 

 
 

能这么做得逻辑很简单，直播间每秒钟都有流量进入，同时也有流量流出，新流量是

不知道主播前 1 分钟讲了什么的。 



 
 

 

 

但单纯复制会造成铁粉流失，如果只为卖课，这没什么影响，但如果想要打造品牌 

/IP，还是优化迭代的路径能走得更为持久。 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

二、成交话术拆解 

199 元成交话术 

第一轮 5min 
 

【留人】1min 

我最后讲一下课程学习方法，一会儿开始做实操了，今天主要是做各种软件实操，我

是直接各行各业帮你解决问题，让你看到你不要慌，你就是个普通人，你就是零基础。

你能力很一般，我会教你如何用好工具解决问题。平时你需要做一两个星期，甚至一

个月才能搞定的事，平时你需要花几千几万才能做的事，我这边用软件工具五到十分

钟帮你全部做出来。 

 

 
以后你跟我学学一两个星期的时间软件拿去用，你也可以做到。别担心你不行，你学

完之后你会变得很好的。学过和没学过工作效率相差 40 倍。这是论文的结论。 



 
 

关键词（已拍）互动 00:01 最后讲一下学习方法，右下方购物车抓
紧时间付款，完成回到评论区打一个已拍。打完已拍，你会收到一
条手机短信息。内容是人工智能课几个字开头中间有一个链接，点
击链接你会看到专属的助教老师，助教会把完整的课程软件流量包
资料库全部给你，你花一分钟时间激活一下，马上可以学，马上可
以用课程可以完整学三年软件，今天现在马上就能用了，放心就好
了。 

 
(00:01:17): 这边超过了 50 万学员了，在我这学没有毛病，好拍完了吗？..就一个，今 

天还剩一个，今天还剩名额，今天还剩一个 199 名额，【给购买理由】 
 
 

描述用户需求 1min 有同学问可以帮助写好任何知识领域的文章
吗？ 

我不能说 100%你可以测试我一下，你提任何一个知识领域，你让我来写出高级文案

我都能写。为什么？我告诉你，人工智能是大语言模型，我们是第四代人工智能是

100 万亿个参数，就相当于人类从古到今几乎所有领域的知识技术，文化，数据文档

，专家学者的文章，他全部看完了。他是各行各业的专家教授。大量的文本他全部学

过了，叫预学习的模型。你不用担心他不会，你可以随时调动他，我教的是高级提 

示词，就是你要学会 3000 弱水，我只取一瓢，我如何调动他那部分知识为我所用，这 

是我教你的核心方法。我会花 30 节课的时间来教你各种软件实**跟着我一节课，一节

课去学，包括高级提示词叫 prompt engineering 翻译过来叫提示工程学，只有我这可

以教我来教你绕过编程，不写一行代码。可以学会软件市场。OK. 

 
 

描述用户需求 1min 知识是新的吗？ 

你说？你说，不光是新的，是从古到今，所有的知识他都学完了。不光是新知识，而

是所有的经典的和现代的新知识，他全部都知道。他不会不知道，关键是你怎么去 用

，我今天会做很多的实操，我来教你用。我来教你用好不好，拍完了吗？..不好意 

思，特价全部抢完了，有多少同学没有付款？购物车还有？还有 23 位同学没有付款， 
我在等最后的 30 秒钟时间吧，30 秒之后购物车全部清空，抢不到就没有了【给购买理由
】，问一下。 

 

 

关键词（已拍）互动 00:03 因为今天晚上下播了，有多少朋友是刚 
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