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营销策划方案 篇 1 

  一、市场分析： 

  在我校发行的有关英语学习 的报纸和杂志有 21 世纪报、英

语周报、英语辅导报、疯狂英语等七种，竞争异常激烈，目前我

又了解到学习报的英语版正在大量进入我校市场。据了解他们的

销售模式只是单纯的在大学校园宿舍进行推销，但覆盖面不广，

往往是各据一方。但后期报纸或杂志的发送成了最大的问题，往

往出现发送报纸或杂志不及时，或报纸积压的问题，没有给学生

留下好的印象。这对于刚进入我校市场的是一个不错的有利条

件。 

  二、推销对象分析：c 

  推销对象：西北工业大学20__级本科新生 

  对象总人数：预计本科新生在 3600 人左右 

  三、推销市场实地与人员： 

  四、宣传与推销： 

  宣传主题：读，做未来的主人！ 



  推销宗旨：诚实守信，服务至上，让顾客满意！ 

  前期准备： 

  （1）人员招募：考虑到前期推销的艰难性，我将招募比较

有责任心的、想做的并且想执着地干下去的同学和朋友，特别是

以前有过推销经验的同学和朋友优先。同时也要考虑到人员地域

的分布和性别比列，将招募的人员分为 5 个小团队，其中一个小

团队为女生，并选择能力较强的人为队长。 

  （2）人员培训及经验交流：作为推销团队，就应该有团队

精神，同心协力将推销的事情做好。团队精神的培养需要团队成

员更多的相处和彼此的了解。为了获得更好的推销成果，掌握一

定的推销技巧是不可少的。虽然个人的智慧或者经验是有限的，

但积水成河，聚沙成塔，团结的力量是无穷无尽的，要求我们能

够广泛的汲取经验并互相交流。除此之外，更要努力学习理论知

识，多学习有关推销的技巧。 

  五、推销准备工作： 

  （1）提前两天到校，制定推销详细规划步骤。 

  （2）协调组织成员，鼓舞士气！ 

  六、宣传推销阶段： 



  （1）定点宣传：新生入学阶段，在宿舍的主要路口设接待

点。为新生及其家长提供免费饮水并制作相应的宣传版进行平面

宣传。同时如果条件允许可以适量地提供免费报纸。 

  （2）宣传与推销：新生入学的时段到新生宿舍进行宣传推

销。 

  （3）抓住老乡会的时机，帮忙新生了解大学生活及英语学

习，为新生对大学的诸多困惑进行解答，同时对英语的重要性和

学习方法进行讲解，借助推销我们的报纸。 

  七、营销策略：重在抓住推销对象的心理。 

  （1）首先要给人一种亲切的感觉，自我介绍很重要，带上

学生证是必须的，作为学长或学姐的我们要在新生们眼中是很值

得信赖的。可以以学长或学姐的身份向他们介绍学校情况，像交

朋友一般。交谈时要面带微笑，拉近彼此间的距离，言语中透露

大学英语学习的重要性：作为我校的大一新生，进校后会有一个

英语分班考试，这将决定他们在那个级别的班里学英语。讲清楚

分班考试的重要性，快班的同学的英语老师较好，有利于他们的

英语成绩的提升，更早的参加英语四级考试。而且很多同学来校

时没带任何与英语有关的书或资料，买了这份杂志可以为考试做

些准备，找回英语的感觉，同样可以受用于以后大学英语课程及

英语四级的学习。 
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