
 

东莞市全利环保科技有限公司制

网址：www.thelifewater.com
全国服务电话：4000-723-623

http://www.thelifewater.com/


要  点

                                                 

1、销售的目标市场在哪里？

2、如何销售？

３、销售过程中应注意的几点事项；

４、店铺销售的几个参考数据。



一、纯水机销售面对的目标市场

中、高端消费市场和水质重污染地区

销售方向家用、商用

首选垄断、盈利行业

卖点是健康、安全、环保、方便、经济



                            销售方向：做家用、商用（培训机构、酒店、咖啡厅、茶
吧），而且可做礼品
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方法一：赠送法

销售方法
       以赠送开路，以老客户带新客户。
前100台送10台，第2个100台送5台，
第3个100台没有再赠送。

销售特点
       老客户每介绍一个新客户，赠送
1年免费换芯服务；或赠送小礼品、或
提供优惠折扣产品。

销售服务
      十分注重服务人员服务形象和质
量，开创无忧虑服务。







方法三：以旧换新方法

作演示   更新产品     作价和试用    留下整套资料

   如何消除客户心理障碍：

    留下优惠政策

     

旧的纯水机
原有的净

水器、净水桶等

旧产品

３、员工发扬“四千精神”：

走千家万户，吃千辛万苦，说千言万语，想千方百计



方法四：小区促销法
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方法五：流程式销售
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