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汽车行业具有周期性吗？通过汇总分析2005年到2017年7月的公开数据，从数据分析可以看出，商
用车与乘用车的销售趋势呈现明显的不同。商用车存在一定的周期性特点，主要与中国的宏观经济
政策相关联，出现了几次周期行涨幅；而乘用车的销售增呈现为国民经济不断升级，与消费增长消
费升级相一致。
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中国乘用汽车年度销量趋势图

那重卡行业具有周期性吗？重卡行业作为我国经济的一面镜子，在过去的十几年中经历了几次起落，
根据获取的公开数据，从2005年到2017年上半年的13年里，重卡行业经历了几3次销售起落，分别是
2010-2012 年，2013-2015 年，2016 至今，每个期间内的销量增长平稳，周期与周期间则存在明显
的销量爬坡。

 基础信息分析
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 从企业管理的角度

• 市场行情的波动变化需要公司考虑制定柔性的生产、销售、信用管理及商务政策，在行业
周期的不同阶段中能够及时调节，把控风险，避免在市场低迷期期无法消化在市场行情上
涨时：

1. 大量采购所产生的原材料库存；
2. 大量备货所产生的整车及产成品库存；
3. 信用额度增长，大量产生的应收账款;

• 未雨绸缪，市场行情上涨时应该更加关注对经销商评价体系的建设和资金流向监控，避免
经济形势下滑时各行业经营形势低迷所产生的叠加效应(如：同时从事汽车销售及房地产行
业的经销商)

 从投资尽调的角度

• 重视行业特点，商用车受政策影响更大，乘用车则更多与国民经济、人均收入水平相关；
• 投资尽掉要关注企业所处的行业周期，考虑账面资产的可回收性及价值风险(如在行业下行
期，账面的应收账款坏账是否计提充分、存货是否库龄真实),关注潜在负债；

• 行业上升期，重点关注企业在全面向好的行情中所处的位置(如：关注市场占有率的上升而
非收入绝对值或百分比的上升)
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网联化 智能化新能源

变革中的汽车行业
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• 新能源车与传统汽

车的最大区别在于

存储和动力系统，

电池、电机、电控

系统等组件替代传

统发动机

汽车燃油系统和排放系统
将引进和使用更好的环保
技术，汽车零部件材料的
选用将体现更多的可再生
和循环利用价值观
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各类整车产品整车产品开发

整车动力
系统集成技术

关键零部件技术

共性基础技术

公共支撑
平台建设

燃料电池汽车动力系
统技术平台

混合动力汽车动力系
统技术平台

纯电动汽车动力
系统技术平台

燃料电池发动机、动力蓄电池、超级电容

驱动电机、电击传动系统总成、发动机

新材料、新部件、共性技术、基础设施相关技术

检测试验 技术标准 政策法规 示范运营 产业融资 知识产权 技术信息

代
用
燃
料
汽
车
关
键
技
术

总
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发
展
布
局

新能源汽车技术发展路线图

新能源化
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网联化
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网联化
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东风日产乘用车有限公司
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2.汽车行业的外延

基础设施建设 消费者接受 科技系统整合程度 产业链生态 相关法律体系完善

2015-2020

2020-2030

2030-

试验测
试、数据
积累

ADAS渗透
率提高

传感技术加速成长 只存在少数
厂商

个别牌照、条
例、法律修正的
颁布

特殊场景
（园区、
特殊车
辆、特殊
路段）区域设施
网络

半自动驾
驶习惯

各项重要技术趋于
成熟并且民用化

新的商业模
式

形成部分规章制度
及授权体系

全国范围 无人驾驶 各项关键技术整合
完成，无人驾驶技
术彻底落实

形成完整产
业链

具有完整系
统的法律体
系

无人驾驶

智能化：无人驾驶—
—解放双手的救世主

通过利用多种传感器和智能
公路技术实现汽车的自动驾
驶、自动变速和自动识别道
路的功能，尤其是IT行业凭借
自身的智能技术优势进军汽
车行业，开发出新的智能汽
车产品。
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智能化

智能网联

摄像头（单目/双目）

雷达/激光雷达

深度算法系统

ADAS辅助系统

汽车通讯领域

UBI大数据领域

高精度地图

互联网造车

智能驾驶

汽车互联

互联网造车

传统整车厂商

Google 用户

第三方服务商

无人驾驶解决方案 成品整车

信息传递 智能服务

无人驾驶运输服务

Google智能驾驶商业模式

汽车厂商将沿数字化的价
值链上下游进一步延伸不
断创新商业模式和业务类
型
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汽车行业蓝海：后汽车市场

后汽车市场冰山一角

在风险与机遇并存中关注后汽车
市场商业模式

后市场

二手车

共享汽车

代驾服务

汽车电商

停车服务

维修保养

汽车配件

汽车改装

回收再利用

汽车文化

汽车金融

燃料电池整车
约车服务
分时租赁
P2P租车
代驾服务

汽车电商

停车服务

维修保养

汽车配件

汽车改装

循环利用
报废回收

汽车文化

汽车金融
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谁将成为下一个改变世界的苹果？
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处于汽车零部件供应体系底
层，缺乏核心竞争力

向一级供应商提供配套，产品为
专业性较强的拆分零部件

直接向整车厂供应总成系统及模块，
相互参与对方研发

汽车产业链的核心

向一级供应商提供配套，产品
为专业性较强的拆分零部件

直接向整车厂供应总成系统
及模块，相互参与对方研发

汽车产业链的核心
整车厂

一级供应商

二级供应商

三级供应商

全球汽车随着汽车零部件供应商市场集中度的提高， 一级供应商的数
量不断减少，正在导致金字塔结构中整车制造商与一级供应商的结构
先行发生变化。随着汽车零部件供应商集化的不断深化，少数企业垄
断某领域零部件的生产，从而向多家整车制造商供货，进而导致一级
供应商对整车厂具有非常强的议价能力。

汽车零部件供应商金字塔 全球前十大零部件供应商

博世 德国

电装 日本

大陆 德国

麦格纳 加拿大

爱信精机 日本

现代摩比斯 韩国

佛吉亚 法国

江森自控 美国

采埃孚 德国

李尔 美国

从上面的榜单我们可以发现，目前汽车
零部件技术主要还是掌握在欧美国家和
日本、韩国等发达国家手中。
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信息公告

• 某全球顶级汽车技术供应商的毛利率高达35%

• 某全球知名汽车内饰系统供应商毛利率高达23%

• 某全球知名变速箱供应商毛利率高达18%

• 某国内知名汽车座椅供应商毛利率高达33%

• 某国内知名乘用车齿轮供应商商毛利率高达

43%

• 某国内知名气缸、轴瓦供应商毛利率高达41%

• 某国内知名缓速器供应商毛利率高达37%

零部件供应商毛利率分析

从已公开的数据整体来看，汽车零部
件行业的平均毛利率大约在15%左
右，很多公司都可以达到20%以上
的毛利率，而整车厂的毛利率在8%
到11%左右。

零部件供应商毛利率明显
高于整车企业！
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