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背景介绍



介绍楼宇的地理位置、建筑规模、配套设施等基
本情况。

楼宇概况

分析楼宇的空置面积及分布情况，了解空置原因。

空置面积

了解现有租户的行业类型、经营状况等，为招商
提供参考。

租户情况

楼宇现状分析



提升楼宇价值

通过招商能够引入优质企业，提高楼宇的整体价值。

增加租金收入

招商成功后，可增加楼宇的租金收入，提高经济效益。

优化产业环境

招商有助于引入优质企业，优化楼宇周边产业环境。

招商工作的重要性



成功招商可以实现楼宇所有者与租户的双赢，
促进经济发展。

实现双方共赢

成功招商有助于提高楼宇的品牌形象及知名度。

提高品牌形象

通过成功招商，楼宇可以更好地适应市场需求，增强市场竞争力。

增强市场竞争力

成功招商的意义
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招商策略制定



针对初创企业，我们主要
关注其发展潜力和创新能
力，为楼宇引入更多具有
成长性的企业。

初创企业 成熟企业 跨国公司

对于成熟企业，我们更注
重其行业地位和品牌影响
力，以提升楼宇的整体形
象。

针对跨国公司，我们提供
定制化的招商政策，积极
引进其入驻楼宇。

030201

确定目标客户群



投资政策
涉及行业准入、审批流程等，以优化企业投资环境。

人才政策
提供人才引进、培养与激励措施，以满足企业对人才的需求。

财政政策
包括税收优惠、租金补贴等，以降低企业运营成本。

制定招商政策



组织参加展会

利用互联网平台进行广泛宣传，提
高楼宇知名度。

网络推广

定向招商 联合招商
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与政府部门、行业协会等合作，共
同开展招商活动。

参加国内外知名展会，展示楼宇形
象，吸引潜在客户。

针对特定行业或企业进行招商活动，
提高招商效率。

策划招商活动
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招商渠道拓展
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运用搜索引擎优化（SEO）

通过优化关键词和提升网站排名，提高招商网站的曝光率和流

量。
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建立招商网站

构建专门的招商网站，发布招商信息和楼宇介绍，方便投资者

浏览和查询。
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利用社交媒体

通过社交媒体平台，如微信、微博等，发布招商动态和楼宇推

广内容，吸引潜在投资者关注。

利用网络平台



参加国际性的房地产展会，与国

际投资者建立联系，拓展招商渠

道。

参加国际性展会

参加国内房地产行业的展会，与

国内投资者和同行交流，推广楼

宇招商信息。

参加国内行业展会

参加行业展会



与房地产中介机构合作，利用其网络资源和渠道优势，拓展招商范围。

与中介机构合作

与金融机构合作，为投资者提供贷款和融资支持，降低投资门槛和风险。

与金融机构合作

开展中介合作



定期组织楼宇推介会或招商说明会，

向投资者介绍楼宇情况和招商政策，

增强投资者的信心。

通过与投资者面对面交流，了解其需

求和关注点，提供专业的解答和指导。

组织楼宇推介会

与投资者面对面交流

组织楼宇推介活动
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招商服务优化
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