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业务介绍



• 拼多多是一家成立于2015年的中国电商公司，总部位于上海。
它以低价、社交电商为特色，通过社交网络和移动应用程序向
消费者销售各种商品，如水果、蔬菜、家居用品、服装、电子
产品等。

拼多多简介



财务构成详情数据

拼多多的商业模式创新表现在其多元化的营收渠道上，其中

在线营销服务和交易服务是主要的收入来源，分别占据了总

营收的78.68%和21.16%，而商品销售仅占0.16%。这种多

元化的营收结构为拼多多提供了稳定的财务表现和抗风险能

力。同时，拼多多通过创新的商业模式，将线上社交与线下

拼团结合起来，有效地降低了获客成本，提高了转化率，进

而提升了财务绩效。

名称 营收(人民币) 占比

Online Marketing 
Services and Others

1027亿 78.68%

Transaction Services 276.27亿 21.16%

Merchandise 2.09亿 0.16%
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财务业绩



总营收详情数据

拼多多的商业模式创新对其财务绩效产生了显著影响。自

2018年以来，拼多多的总营收持续快速增长，同比增长率也

在不断攀升。这表明拼多多在商业模式创新方面取得了显著

成果，并成功地将其转化为财务绩效的提升。



总资产详情数据

拼多多的总资产在2018年至2022年期间持续增长，从

2018FY的431.82亿人民币增长到2022FY的2371.19亿人民

币，同比增长率也表现出强劲的增长趋势。这表明拼多多的

商业模式创新对财务绩效产生了积极的影响，并推动了公司

的快速发展。



拼多多的商业模式创新在短期内显著提高了其财务绩效，从

2018财年的77.68亿人民币的经营现金流增长到2022财年的

485.08亿人民币，实现了约500%的增长。

经营现金流详情数据



合并净利润详情数据

拼多多的商业模式创新对其财务绩效产生了显著影响。从2018年开始，公司经历了连续两年的亏损，但在2021年，其财务

绩效出现了显著的改善，实现了77.69亿人民币的合并净利润，同比增长了208.20%。在2022年，这一数字更是飙升至

315.38亿人民币，同比增长了305.97%。



03

竞品分析
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