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展览会背景及目标分析
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物流装备与技术发展现状

• 物流装备市场规模持续扩大，年
均增长率保持在10%以上
• 物流技术装备不断创新，智能化、
自动化水平不断提高
• 跨境电商的快速发展，对物流装
备与技术提出了更高的要求

物流装备与技术发展趋
势

• 物流装备向绿色、低碳、环保方
向发展
• 物流技术向智能化、自动化、数
字化方向发展
• 物流服务向个性化、差异化、专
业化方向发展

物流装备与技术发展的
影响因素

• 政策法规的支持与引导
• 技术创新的推动
• 市场需求的拉动

物流装备与技术发展现状及趋势



• 定位为国际性的物流装备与技术展览会，展示全球最新的物流装备与技术成果
• 定位为专业化的物流装备与技术交流平台，促进物流装备与技术企业之间的合作与交流
• 定位为具有影响力的物流装备与技术展览会，提升物流装备与技术行业的整体形象

展览会的市场定位

• 物流装备与技术生产企业
• 物流服务企业提供商
• 政府部门、行业协会及相关机构
• 跨境电商企业
• 物流行业投资者与金融机构

目标受众

展览会的市场定位与目标受众



提高物流装备与技术行业的知名度与影响力

• 通过展览会的宣传与推广，提高物流装备与技术行业的知名度
• 通过展览会的交流与合作，提高物流装备与技术行业的影响力

促进物流装备与技术产业的发展

• 为物流装备与技术企业提供展示与交流的平台，推动产业的发展
• 为物流装备与技术企业提供合作与发展的机会，促进产业的技术创新

提高物流行业的整体水平

• 通过展示最新的物流装备与技术成果，提高物流行业的整体水平
• 通过促进物流装备与技术企业之间的合作与交流，推动物流行业的转型升级

展览会对行业发展的推动作用



展览会策划及组织结构
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展览会主题
• 以“绿色物流、智能装备、跨境电商”
为主题，展示物流装备与技术的最新成果
• 以“创新、合作、发展”为主题，推动
物流装备与技术行业的交流与合作

策划方案
• 设计独特的展览布局，突出展览主题
• 策划丰富的活动与论坛，吸引目标受众
• 制定有效的宣传与推广策略，提高展览
会的知名度与影响力

展览会主题与策划方案确定
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组织结构

• 组委会：负责展览会的策划、组
织、执行与协调
• 工作组：负责展览会的具体工作，
如招商、策划、宣传等

职责分工

• 组委会：负责制定展览会的策划
方案，组织展览会的执行与协调
• 工作组：负责实施展览会的具体
工作，如招商、策划、宣传等

展览会组织结构与职责分工



筹备阶段

• 确定展览会主题与策划方案（3个
月）
• 招募参展商与展位布局规划（2个
月）
• 确定展览会活动方案与流程设计
（1个月）

执行阶段

• 展览会宣传与媒体关系（2个月）
• 观众邀请与活动安排（1个月）
• 展览会现场管理与协调（1个月）

总结阶段

• 展览会预算与经济效益分析（1个
月）
• 总结展览会策划方案实施，提出
改进意见（1个月）

展览会筹备与执行时间表



参展商招募与展位布局
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参展商招募策略

• 通过行业协会、专业机构、媒体等渠
道进行招商
• 通过展览会官方网站、邮件、电话等
方式进行招商
• 提供优惠的参展政策，吸引优质参展
商

选拔标准

• 参展商的产品与技术具有创新性、实
用性
• 参展商的企业具有良好的信誉与口碑
• 参展商愿意参与展览会的活动与论坛，
共同推动行业发展

参展商招募策略与选拔标准



展位布局规划
• 根据展览主题与策划方案，合理规划展位布局
• 考虑参展商的需求与特点，提供个性化的展位设计方案

设计原则
• 注重展览会的整体形象与视觉效果
• 方便观众参观与交流，提高展览效果
• 体现绿色、智能、跨境电商的主题特色

展位布局规划与设计原则



参展商服务

• 提供展览会的相关信息与资
料，协助参展商参展
• 提供展位搭建、布置、维护
等服务，确保展览顺利进行
• 提供参展商培训与指导，提
高展览效果

后续跟进

• 对参展商参展效果进行评估，
提供改进意见
• 建立与参展商的联系与沟通，
提供后续服务与支持

参展商服务与后续跟进



观众邀请与活动安排
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观众邀请策略
• 针对目标受众，制定观众邀请策略
• 提供优惠的观众门票政策，吸引观众参
观

渠道选择
• 通过行业协会、专业机构、媒体等渠道
进行观众邀请
• 通过展览会官方网站、邮件、电话等方
式进行观众邀请
• 利用社交媒体、网络广告等新兴渠道进
行观众邀请

观众邀请策略与渠道选择
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