
 

 

昨晚给双雄会会员老骥（ 做完辅导，他有问到如何讲课？如何 

在 群讲课？ 

前天有个微友介绍一个微友找我，请我讲课，也是给 团队讲

课。 

明天一个老乡来见我，好像是华南六少还有他一个 推荐他找我，

他 说听过我几次课，觉得很落地。这个老乡自己做一个化妆品品 

牌，走微商路线已半年多，之前走了 12 年专业线，基础很好。 

 



 

 

类似总总，很多。 

我在想， 只有一个，而微商遍天下（中小企业在我看来也是微

商）。以一个 ，去为遍天下的微商讲课，明显不现实。 

我的时间就不够。 

那怎么办呢？ 

我能不能 微商讲课？ 

如果我能 他们讲课，这样岂不是可以帮到 人？ 

有人会说，老师，这是你的看家本领，你怎么能教出来。 徒 

弟， 师傅。 

是的，一般人都会这么想。 

而我的想法有点不一样，这个受益于恩师 启发。 

 



 

 

徒弟， 师傅，那是师傅没本事！ 

如此下去，无穷尽也~ 

当然，不排除我在有时间的时候，开一些地面的《导师班》，专门培 

养导师。不过这个得过一段时间了！ 

放心，这个一定会做，这是我此生心愿之一，你等着好了。 

微商如何讲课？ 

也分为几个级别，从小学水平、到中学、大学、博士、博士后。

篇幅 ，这篇我会教你小学水平。 

当然，可能在我看来的小学水平，于你已是极富 。 

一、微商为何要学会讲课？ 

我相信在这里，如果你用心找，可以找出至少 100 个理由。 

1、如果你能让自己成为超级 家，你的 立马倍增 10 倍！ 

10 倍的 自然会带来 10 倍的客户，10 倍的收入。 

当然，我不期望每个人都成为超级 家，也不是每个都适合做超级 

家。 

 



 

 

有些看完这篇 可能立马心血来潮，结果 3 天打鱼，2 天晒网。这 

也正常，不过在这个过程中，100%的行动的人中，会沉淀出真正想

要讲课的 20%超级 家来。有这 20%，足矣！ 

2、现在很多微商（无论是线上的微商，还是线下的中小企业，还是 

中小企业中 精英），做的很多，都是一对一 。假设你学会一

对多 会有多么 ？ 

为了让你好记，你可像我朋友一样称呼我为 曾经拉着拖

车在雷州卖牙刷，一个一个店陌生拜访，那就是一对一 。 

后来公司有了起色，有了团队，就是带着团队去做 。可能运气好，人

也勤奋好学，所以能做到在雷州有 1 千平米仓库，5 台车，2 个商

铺，300 个优质 商。当然，这些也离不开家人、团队的努力！现

在主要是我弟弟 在管五金家电公司，我会跟我弟把握好大方 

向。这样过了许久！ 

一直到 09 年，我进入培训行业，开始尝试讲课。而后一发不可收拾！ 

之前一对一 ，一单也就几百、几千、几万。

但因为讲课，学会了一对多 ！ 

当然，也有个过程，从最初一对多  0，到后来一场 几千、几 

万，到后来一场  133 万，再到后来一场 近 500 万！ 
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