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《旅游网络软文营销》

主讲老师：宋立
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01
软文营销实施
不系统
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一、软文营销实施不系统
        “你的产品是什么并不是最重要的，消费者认为你的产品是什么才是最为关
键的“，这是对产品核心诉求在软文传播中的根本要求。

任何产品要让消费者购买

和使用

必需的前提

知道和认可

明确
便于理解
便于记忆

• 可以是一句广告语

• 也可以直接体现在产品的名称或商标中。
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        很多中小微企业开展软文营销都不系统化，除了卖点提炼不准确以

外，大多在内容策划和撰写发布上也是“三天打渔，两天晒网”。想要

很短的时间内用软文营销实现盈利，有这种可能性但是概率很低。
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02
软文营销一把手
工程出问题
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文案和运营

企业负责人

二、软文营销一把手工程出问题

媒介人员

制定策划案获得企业负责人认同，接下来无论是撰写、审核稿件还是传

播方面的费用预算，以及内部传播渠道的资源整合，都会非常顺畅。
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03 软文营销没有重点
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企业在经营过程中，每个阶段都有不同的特点，也有不同的营销工作重点。

三、软文营销没有重点

初创期的企业 • 销售业绩比品牌显得更为迫切

成长期的企业 • 品牌提升很重要

成熟期的企业 • 品牌维护、危机公关很重要



感谢您下载包图网平台上提供的PPT作品，为了您和包图网以及原创作者的利益，请勿复制、传播、销售，否则将承担法律责任！包图网将对作品进行维权，按照传播下载次数进行十倍的索取赔偿！

ibaotu.com

        每一篇软文的撰写也要有重点，传播渠道也分主次。眉毛胡子一把

抓，最后什么都没有抓到。最终导致软文营销没有效果，丧失了坚持的

信心和勇气。
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04
软文营销求量
不求质
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