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活动背景

u 马上进入9、10月份汽车销售的黄金阶段，各车型将为了抢占销售市

场提前预备做抢占市场的宣传活动为年底的销售做好前期准备。

u 县乡市场方面，由于国家各种政策的支持，促进了农民的收入增长。

同时，开始进行的土地新政策，使得转让土地后的农民有购车需求；

u 海马汽车作为自主品牌的新兴企业，面临完善渠道，增加销售的任务。

县乡市场作为富有潜力的大市场，亟待开发；

u 在县乡市场，消费者对海马汽车的认知度不高，不了解海马汽车的实

力和丰富的高性价比产品。
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活动目的

u 通过“县镇渠道巡展定展”平台，实现“走出去“营销，深入县级市场主动
接触目标消费者，扩大消费者对M5和S7的关注度，提升海马品牌的

知晓度，带动全系销售为长期销售奠定认知基础；

u 通过市场活动，展示海马的各种车型，进行面对面宣传，直接拉动销

量；

u 通过活动，进一步了解三四级市场，并增强对该市场的影响力，为今

后的渠道下沉打好基础；

u 现场进行售后服务，并进行海马老用户的关怀活动。同时，指导新用

户开展车辆的基础保养和简单的维修技能。
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活动概要

主题
镇行动第二季暨福美来M5渠道上市品鉴会

活动介绍
通过巡游、定展、纳凉会及渠道上市发布会等组合形式，积极收集意向客户，利用
活动有效解决了淡季集客不足与实销的问题。为深化M5传播、发力渠道，保持销售

量增长，打载销量拳头产品，

活动时间

活动范围

29日--30日

广德

奖品设置

u活动礼品，钥匙扣 等；
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活动内容

县乡市场巡展活动

巡展活动 现场展示

M5渠道上市活动
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巡展活动

巡展路线图

– 由车队的主要负责人，在巡展前期进行巡展路线的探访工作；

– 探访应选择与车队巡展的相同时间段进行，以便观察同等条件

下的路况。

– 探访后，制定车队的详细巡展计划，并制作巡展路线图；

巡展线路图
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巡展活动

巡展计划表

序号 活动时间 活动地点 负责人 备注

　1

2

3

4

5

6

7

8

　

　 　

　 　 　 　

u二网根据当地特点，制定相应的巡展计划表。
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巡展活动

巡展流程

u 在广德二网门口集合；

u 车辆集合报到后，进行车贴车号的发放及粘贴工作；

u 车队整队、按车号排好顺序，发放路线；

u 再次确认注意事项，如有条件尽可能每车安排一名副驾驶；

u 巡展前再次检查车况，燃料准备充分；车身保持清洁美观；

u 列队后，由头车带队出发；

u 到达目的地后，车队按事先规划的车位进行停放，并开始进行展示并

发放单页。
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M5渠道上市活 动

1、现场布置

u 按计划，在指定时间进行活动的场地布置；

u 按照海马厂家要求进行现场布置；

u 将海马各车型都整齐摆放在舞台两边；

u 在展区内设置展台、主题背景板，放置活动X展架等。

2、活动流程

u 开始播放热场音乐，吸引观众，同时主持人及演员做好准备工作；

u 各方面准备就绪时间一到活动正式开始；

u 由主持人致开场词，并告知本活动的内容：

– 时尚歌舞

– 有奖问答

– 购车活动
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M5渠道上市活 动

流程 内容 人员 注意事项
目

1、来宾签到时，由邀约的销售顾问接待，进行短暂沟通引导入

客户 座；
18:45-19:00 签到处 工作人员

签到、就坐 2、活动开始时，销售顾问协助主持人安排嘉宾就坐。

3、期间始终伴有轻音乐

现场表演，建议为热闹激情的舞蹈表演进行暖场（如民族舞／现
19:00-19:05

19:05-19:08

开场文艺表演 舞台 表演人
代舞）

1、主持人上台时应伴有激情音乐；
销售服务店致辞 舞台 销售经理

2、总经理致辞时，应准备一个文件夹将文稿放入其中；

新车
1.

2.

3.

介绍M5核心卖点；
介绍

19:08-19:13 舞台 销售经理 突出M5卖点给客户到来的利益点；

在车型介绍后进行产品知识有奖竞答。
有奖竞答

歌曲表演

新 渠道经理和
19:13-19:15

19:15-19:18

19:18-19:23

舞台

舞台

舞台

一起M5揭幕
揭幕 主店销售经理

价格 1.

2.

公布M5市场价格
渠道理

公布 公布当日优惠政策

文艺
表演人员 表演另外一舞蹈，与开表演区分

表演

主持人通喜促订 1.

2.

3.

舞台
主持人

19:23-20:30

20:30-21:00

签单 销售顾问与意向客户利用单日政策进行促订洽谈

现场主持人进行现场互动问答，答对的提供小礼品

客户洽谈
销售顾问

区现场互动

P11撤展 所有工作人



现场互动

u 有奖问答

– 在渠道上市会程中，将安排两次有奖问答；

– 一类是汽车产品的问题

– 另一类是娱乐性的脑筋急转弯问题
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现场互动

u 问题1：企业产品类

– 今天做活动的车是什么品牌？（海马）

– 今天举办上市的车型叫什么名字？（海马M5）

– 海马M5的产地？ （海口）
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现场互动

u 问题2：脑筋急转弯
– 1. 一只饿猫从一只胖老鼠身旁走过，为什么那只饥饿的老猫竟无动于衷继续走它的

路，连看都没看这只老鼠。

– （瞎猫和死老鼠）

– 2. 模样相同的哥俩同时应征入伍，他们有血缘关系且出生日期及父母的名字完全相

同。连长问他俩是不是双胞胎。他们说不是。请问这是为什么？

– （三胞胎）

– 3. 李哲看起来平平常常，并无什么特别之处，但他却可以连续数小时不眨眼睛,他是

怎么做到的呢？

– 4. 大海上有一艘很大的舰艇，它本来的定员是60人，结果，在上到第59人的时候，

它居然就沉进海里了！这是为什么？（船内没有怀孕以及体重过重的人存在；也没

有重物上船）

– （它是潜水艇）

– 5. 农民、工人、军人、科学家都靠什么吃饭？

– （嘴）
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现场互动

u 问题2：脑筋急转弯
– 6. 吃苹果时，咬了一口发现有一条虫子，觉得特别恶心；看到两条虫子，觉得更恶

心；请问：看到几条虫子让人最恶心？

– （半条）

– 7. 既没有生孩子、养孩子也没有认干娘，还没有认领养子养女就先当上了娘，请问：

这是什么人？

– （新娘）

– 8. 小戴手里拿着火柴走到厨房，这有一个煤气灶和一个酒精灯，他如果想烧开水，

请问：他应该先点燃什么？

– （火柴）

– 9. 什么时候做的事别人看不到？

– （梦里做的事情）

– 10. 胖胖是个颇有名气的跳水运动员，可是有一天，他站在跳台上，却不敢往下跳。

这是为什么？

– （因为下面没有水）

– 11. 小红和妈妈为什么都在一个班级上课？

– （因为她妈妈是老师）
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现场互动

u 问题2：脑筋急转弯
– 12. 小波比的一举一动都离不开绳子，为什么？

– （因为它是木偶）

– 13. 小刚从5000米高的飞机上跳伞，过了两个小时才落到地面，为什么？

（因为他挂在树上了）–

– 14. 你能相信吗，有一名大师他的功夫真不一般，他居然可以在下雨出门时，即便

不带任何遮雨的工具，就算全身都湿透了的时候，头发也不会湿；真不知他用的是
什么法术，可这都是真的！why?

（因为他是和尚）–

– 15. 有一个年轻人，他要过一条河去办事；但是，这条河没有船也没有桥。于是他

便在上午游泳过河，只一个小时的时间他便游到了对岸，当天下午，河水的宽度以

及流速都没有变，更重要的是他的游泳速度也没有变，可是他竟用了两个半小时才

游到河对岸；你说为什么？

（两个半小时就是一个小时）–

– 16. 有一辆没有开任何照明灯的卡车在漆黑的公路上飞快的行使，天还下着雨，没

有闪电、没有月光也没有路灯；就在这时，一位穿着一身黑衣的盲人横穿公路！在

这千钧一发之际，汽车司机紧急的刹车了，避免了一次恶性事故的发生。为什么会

是这样呢？

– （漆黑的马路是公路的颜色，当时是白天）
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现场互动

u 现场促销

– 现场购车的用户，可得到丰富的的奖品，购车即送礼品，如车

内装潢件等。

– 老用户介绍新用户并成交，也能得到上述礼品。
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现场互动

u 售后服务（根据经销商条件选作）

– 免费检测用户车辆；

– 维修只收零件费，不收工时费；

– 现场指导，让用户自己动手解决一些日常问题。

u 知识讲解

– 销售顾问，现场回答消费者问题；

– 技术人员讲解汽车常用知识；

– 对海马汽车的保养政策进行讲解。
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